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O’bella! in Stadskanaal bestaat 35 jaar!
Lees er alles over op pagina 15.

Profile AutoParcours Stadskanaal 
ook het adres voor de particuliere, 

regionale rijder. Zie pagina 3!

14 en 15 November
Oogmeetdagen bij Frey oogzorg

in Vlagtwedde. Zie pagina 7.

Westen Wonen: al veertig jaar een begrip 
in Musselkanaal en wijde omgeving

Westen Wonen is al bijna veertig jaar een begrip in Musselkanaal en wijde omgeving. 
‘’Bij ons vind je echt alles op het gebied van wonen en interieur’’, vertelt Frank Westen, 
die het vak met de paplepel ingegoten kreeg van zijn ouders Bert en Marian. ‘’Wat nooit 
veranderd is en ook nooit zal veranderen is dat we staan voor kwaliteit. We verkopen 
hier gewoon mooie en goede producten’’, zegt Frank.

Kwaliteit en service
Al bijna veertig jaar is Westen Wonen hét 
adres voor vloeren, tapijt, raamdecoraties en 

ook meubels. ‘’Kwaliteit en service spelen 
een belangrijke rol. Service is zo ontzettend 
belangrijk. Niet voor niets hebben we een 

100 procent klanttevredenheid garantie. 
Andere reden voor het succes is dat we al-
tijd nét even iets meer voor de klant willen 
doen en ze compleet kunnen ontzorgen’’, 
zegt Westen, die sfeer bovendien erg be-
langrijk vindt. ‘’Ook dat is Westen Wonen; de 
koffie staat altijd klaar en het is hier gewoon 
altijd gezellig.’’ 

Lees verder op pagina 23.
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Profile AutoParcours Stadskanaal
Ook hét adres voor de particuliere, regionale rijder
Profile AutoParcours Stadskanaal is 
werkelijk van alle markten thuis. Je koopt 
er dealer onderhouden auto’s met wei-
nig kilometers en je bent er ook aan het 
beste adres als het gaat om onderhoud en 
reparatie. Kwaliteit is het toverwoord bij 
Profile AutoParcours Stadskanaal, waar 
een team van 25 mensen elke dag opnieuw 
het beste uit zichzelf haalt. Aan het hoofd 
van de onderneming staan Jans Weits en 
zijn compagnon Jeroen de Jong. Hij vertelt 
over het brede dienstenpakket van Profile 
AutoParcours Stadskanaal, een bedrijf dat 
zijn gelijke in de regio niet kent.

Kwaliteit is het toverwoord
“Ik ben opgegroeid tussen de auto’s’’, 
vertelt Weits, die ooit een bedrijf begon 
specifiek voor de zakelijke markt en altijd 
op basis van een zoekopdracht. Vervol-
gens werden ook ex-leaseauto’s verkocht 
en na de verhuizing naar de Tinnegieter 7 
in Stadskanaal kun je er ook terecht voor 
onderhoud en reparatie.  ‘’We bieden het 
totaalplaatje. We willen ons meer richten 
op de regionale, particuliere rijder. Wij 
vullen het gat tussen een dealer en een au-
togarage. Dat betekent dat je altijd kunt re-
kenen op kwaliteit. Onze monteurs maken 
gebruik van zeer geavanceerde apparatuur. 
Ze hebben allemaal een computer op hun 
werkkar en hebben echt alles in huis wat 
noodzakelijk is voor reparatie en onder-
houd. We blijven investeren in de beste 
apparatuur. Sinds kort hebben we bijvoor-
beeld de meest moderne uitlijn apparatuur 
in huis’’, zegt Weits, die de sfeer binnen zijn 
onderneming roemt.

‘’We houden niet van kopzorgen’’
‘’Het voelt als een familiebedrijf met Marco 
Prak als bedrijfsleider en Alex Bakker als 
servicecoördinator. De sfeer is uitstekend. 
Hier werken echte liefhebbers. Dat wil 
overigens niet zeggen dat we het altijd met 
elkaar eens zijn. Zonder wrijving geen glans 
en zo blijf je scherp’’, zegt de commercieel 
directeur tevreden. Profile AutoParcours 
Stadskanaal staat ook al bekend om een 
mooi aanbod van dealer onderhouden 
auto’s, met weinig kilometers. ‘’Rijklaar en 
met garantie geleverd’’, zegt bedrijfsleider 
Marco Prak. ‘’We hebben hier standaard 
een aanbod van rond de zeventig auto’s. 
Ook nu draait het weer om kwaliteit. Hier 

koop je met een gerust hart een auto. We 
houden hier namelijk niet van kopzorgen.’’

Droomauto
Uitstekende monteurs die werken met 
de beste apparatuur en een mooi aanbod 
jonge gebruikte auto’s. Daarmee is de koek 
nog niet op. ‘’Ben je op zoek naar je droom-
auto, dan kun je ook altijd een beroep op 
ons doen. Geef ons een zoekopdracht en 
wij gaan ons uiterste beste doen om jouw 
droomauto te vinden. Dat gebeurt regel-
matig. We hebben een heel breed netwerk 
en kijken in heel Europa. In veel gevallen 
vinden wij de auto die je zoekt. Van die 

mogelijkheid wordt steeds meer gebruik 
gemaakt. En zo hebben we gewoon heel 
veel te bieden. Of er nog iets te wensen is? 
Dat is er natuurlijk altijd. Zo overwegen we 
om ook autoverhuur aan te gaan bieden in 
de toekomst. Dan zou het plaatje helemaal 
compleet zijn. Een andere wens is dat de 
particuliere, regionale rijder nog meer ge-
bruik gaat maken van onze diensten.’’

Profile AutoParcours Stadskanaal 
is gevestigd aan de Tinnegieter 7 in  
Stadskanaal. Telefoon: 0599- 20 40 50.  
Zie ook www.autoparcours.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Ontdek YourLaserFactory in Stadskanaal
"We kunnen hier echt alles maken’’

YourLaserFactory is sinds enige tijd in Stadskanaal gevestigd. Het bedrijf van vader 
en zoon Peter en Bowie de Rooij geldt als specialist op het gebied van lasersnijden 
en lasergraveren in kunststoffen en hout. Dat doen ze in de vorm van het maken van 
halffabricaten voor grote bedrijven, maar ook voor zzp’ers en particulieren kunnen ze 
veel betekenen. Mooi voorbeeld zijn de werkelijk prachtige visitekaartjes die Peter en 
Bowie onlangs maakten voor Wieldraaijer Aanhangwagens in Stadskanaal. ‘’We kunnen 
hier echt alles maken’’, zegt Peter, die met zijn geweldige bedrijf in de opstartfase zit.

Op de juiste plek
‘’Mensen moeten ons nog leren kennen. 
Het gaat echter de goede kant op. We zit-
ten hier in Stadskanaal op de juiste plaats 
met bijvoorbeeld heel veel zzp'ers en 
jonge ondernemers. Natuurlijk willen we 
er naar toe dat we seriematig gaan produ-
ceren voor grote bedrijven. Dat we grote 
aantallen gaan draaien. Aan de andere kant 
kunnen we ook veel voor zzp’ers beteke-
nen. Ander voorbeeld: onlangs hebben we 
naambordjes voor een gemeente gemaakt 
net als productbordjes voor een biologi-
sche winkel. En zoek je iets unieks voor een 
verjaardag of huwelijk, ook dan kun je bij 
ons aankloppen.’’

Unieke machine
Peter was lang actief in de beveiligingswe-
reld. Recent besloot hij een heel andere 
koers te gaan varen. ‘’Ik ben een techneut 
en ben me gaan specialiseren in lasersnij-
den en lasergraveren. Het voordeel van 
deze manier van werken is dat het altijd 
100 procent secuur is. We maken alles 
perfect op maat. Strak en heel erg mooi. 
We beschikken over een unieke machine 
die in staat is om ook zeer grote objecten 
te behandelen en dus ook grote unieke 
stukken te maken.  Je kunt bij ons terecht 
van ontwerp tot eindresultaat. Hulp nodig 
bij productietekeningen? Sta je voor een 
technische uitdaging? Klop bij ons aan. 
Wij gaan graag met mensen om tafel. We 

denken graag mee. En dat zonder dat we 
meteen met een rekening op de proppen 
komen. Wij helpen mensen graag verder en 
maken ze graag bekend met de ongekende 
mogelijkheden die wij kunnen bieden’’, 
vertelt Peter.

Perfectionisten
Ondertussen weten steeds meer men-
sen YourLaserFactory te vinden. ‘’We zijn 
relatief nieuw hier en mensen kennen 
vaak de mogelijkheden van lasersnijden 
en lasergraveren niet. Aan ons om dat 
te laten zien. Dat doen we door gewoon 
mooie producten te maken en goed werk 
te leveren. Bowie en ik zijn perfectionisten. 
Het moet gewoon perfect zijn. Pas als ik 
iets zelf in huis zou willen hebben, is het 
goed genoeg. Bovendien blijven we ons 
ontwikkelen. In de avonduren  ben ik ook 

vaak bezig. Nieuwe dingen proberen, din-
gen verder perfectioneren. Lasersnijden en 
lasergraveren zie ik als een nieuwe manier 
van produceren. Ik maak de mensen in de 
regio er graag bekend mee.’’

Flexibel
Seriematig lasersnijden. Een unieke raam-
decoratie. De mooiste visitekaartjes en 
huwelijkscadeaus. YourLaserFactory maakt 
het allemaal. ‘’We zijn zeer flexibel. We wil-
len heel graag voor zzp’ers in de regio aan 
de slag maar zijn ondertussen ook interna-
tionaal actief. Laatst kregen we een mooie 
order uit Frankrijk. We hebben de schijven 
gemaakt die gebruikt worden voor de pro-
ductie van klokken. Ja, het gaat inderdaad 
alle kanten op. Persoonlijk ben ik blij dat 
ik deze stap gezet heb. Als ondernemer wil 
je altijd sneller, maar ik besef dat het werk 
wat wij doen nog wat onbekend is. Aan ons 
om aan de weg te timmeren. En ondertus-
sen kunnen we zeggen dat steeds meer 
mensen YourLaserFactory ontdekken.’’

YourLaserFactory is gevestigd  
aan de Tinnegieter 4Q in Stadskanaal.  
Telefoon: 085-212 94 65. Zie ook  
www.yourlaserfactory.com.  
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Specialist in containerverhuur
Gebroeders Reinds nu ook actief in Stadskanaal
Alle mooie dingen beginnen klein. Marco 
Reinds was vrachtwagenchauffeur en zag 
dat met name tijdens de coronaperiode 
mensen, ze waren immers veel thuis, 
behoefte bleken te hebben aan containers. 
En zo is het balletje gaan rollen. ‘’Het is 
heel klein begonnen met de verhuur van 
een paar containers. Ondertussen kunnen 
we heel Drenthe bedienen’’, zegt de inwo-
ner van Schoonoord. Onlangs namen hij en 
zijn broer Berry ook Stadskanaal Recycling 
over. ‘’Daar hebben we de beschikking 
over een eigen milieustraat en kunnen be-
drijven en particulieren dus ook hun afval 
brengen.’’ Marco Reinds vertelt over de 
ontwikkelingen binnen het bedrijf. 

Klein begonnen, snel gegroeid
De containerverhuur nam al snel een 
vlucht. Via de website www.containerdren-
the.nl timmeren de broers danig aan de 
weg. ‘’Ik geloof dat we ondertussen zo’n 3,5 
jaar met de verhuur van containers bezig 
zijn. Ik zit vooral op kantoor, Berry rijdt net 
als mijn vader op de vrachtwagen. Onze 
doelgroep zijn zzp’ers, bouwbedrijfjes en 
zeker ook de particulier die thuis aan het 
verbouwen en opruimen gaat. Bij ons kun 
je snel verschillende containers huren van 
3, 6 of 10 kuub. Zoals gezegd zijn we heel 
klein begonnen. Ondertussen groeien we 
snel, zeker ook nu we in Stadskanaal actief 
zijn en daar beschikken over een eigen 
milieustraat’’, zegt Marco terecht trots. 

Altijd de normale prijs
Marco heeft nog snode plannen om nog be-

kender te worden en daardoor te groeien. 
Hij heeft een heldere visie op de toekomst 
en wil verder doorgroeien. ‘’Verder bieden 
we heel het jaar door de normale prijs. Je 
hebt bedrijven die de prijs voor het huren 
van een container in het voorjaar verhogen. 
Dat doen wij niet. Bij ons is de prijs altijd 
hetzelfde. Verder merken we dat mensen 
toch graag zaken doen met een bedrijf in 
de buurt. Daar spelen we op in door goed 
vindbaar te zijn op internet. Binnenkort zul-
len we nog een aantal websites lanceren, 
waardoor mensen ons online nog gemakke-

lijker weten te vinden. Het gaat inderdaad 
goed. Niet voor niets hebben we er onlangs 
nog eens 46 containers bij gekocht.’’

Flexibel
Het familiebedrijf werkt nu nog met vier 
mensen. De taakverdeling is helder. ‘’Hier 
zijn de lijnen kort. We zijn bovendien heel 
flexibel. Als mensen snel een container 
nodig hebben, dan proberen we dat te rea-
liseren. We houden het zo simpel mogelijk 
en proberen onze klanten gewoon zo goed 
mogelijk van dienst te zijn’’, zegt Marco, die 

nu vooral werkzaam is vanuit Stadskanaal. 
Hij is en blijft echter een Schoonoorder in 
hart en nieren. ‘’Nee, verhuisplannen heb ik 
niet. Het is ook maar een half uurtje rijden. 
We blijven de dingen doen die nu goed 
gaan en proberen ons op een goede manier 
verder te ontwikkelen’’, besluit Reinds.

Voor meer informatie check je de  
websites www.stadskanaal-recycling.nl en 
www.containerdrenthe.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Rotman Whirlpools nu ook producent en 
verkooppunt van de Upfall Shower

Rotman Whirlpools in Stadskanaal geldt ondertussen als dé whirlpoolmaker van Neder-
land. Arnold Rotman begon zeven jaar geleden nog gewoon thuis met het bouwen van 
whirlpools. Nu levert het aan dealers en worden de in Stadskanaal volledig met de hand 
gemaakte bubbelbaden op vijftig plekken in Nederland verkocht. Het bedrijf van Rot-
man blijft groeien, want sinds kort is het ook exclusief producent van de Upfall Shower. 
Deze bijzondere, waterbesparende douche is nu ook in Stadskanaal verkrijgbaar.

Met de hand
Whirlpools kennen voor Rotman geen 
geheimen meer. ‘’Ik zit al bijna twaalf jaar in 
de bubbelbaden’’, zegt de ondernemer, die 
met zijn bedrijf sinds drie jaar gevestigd 
is in een fraai pand in Stadskanaal. ‘’Het is 
snel gegaan met het bedrijf. 

Zeker in de corona periode hebben we 
het heel erg druk gehad. Onze kracht? We 
produceren alles zelf met de hand, heb-
ben alles op voorraad en ons systeem past 
op elk bad. We werken voor de zakelijke 
markt. We leveren aan heel veel verschil-
lende bedrijven. Zo zijn de diverse bruids-

suites van de Van der Valk Hotels voorzien 
van onze whirlpools.’’

Upfall Shower te koop in  
Stadskanaal
Rotman Whirlpools is innovatief en blijft 
aan de weg timmeren. ‘’Zo hebben we 
gekleurde jets voor whirlpools op de markt 
gebracht. Dat is in deze branche tamelijk 
uniek. We kunnen de jets in vijf verschil-
lende kleuren leveren. En zo blijven we 
steeds actief en proberen we vooruitstre-
vend te zijn’’, zegt Arnold, die niet zo heel 
lang geleden een bijzonder verzoek kreeg. 
‘’Of wij de productie van de bekende Upfall 

Shower voortaan voor onze rekening wil-
den nemen én of we verkooppunt wilden 
worden van deze unieke douche. Daar heb-
ben we niet lang over nagedacht. En dus 
staat er ondertussen één douchesysteem in 
onze showroom. Meer hoeft niet, we maken 
ze immers helemaal zelf’’, zegt Rotman, bij 
wie ondertussen zeven mensen werkzaam 
zijn.

Waterbesparende douche
De Upfall Shower geldt als een waterbespa-
rende douche. Een duurzame douche ook. 
‘’Een douchebeleving met maximaal com-
fort’’, weet Rotman ondertussen uit eigen 
ervaring. ‘’Met deze douche krijg je 36 liter 
water op je hoofd, terwijl er slechts twee 
liter water per minuut verbruikt wordt. Dat 
is heel erg zuinig. Dat en de wellness erva-
ring maken dit een bijzondere douche die 
ik iedereen aan kan raden. Het is trouwens 
best een compliment dat Upfall bij ons 
uitkwam toen ze zochten naar een nieuwe 
producent. Voor ons is dit een mooie kans 
om onze dienstverlening verder uit te brei-
den en dat we deze douche dus exclusief 
in Stadskanaal mogen verkopen’’, zegt de 
ondernemer terecht.

Mooie stappen
Met de productie van de beste whirlpools 
en nu dus ook unieke gekleurde jets zette 
Rotman Whirlpools een mooie stap richting 
de toekomst. En met de productie en ver-
koop van de Upfall Shower wordt de positie 
van de onderneming alleen maar sterker. 
‘’We zijn blij hoe het hier loopt. We hebben 
het lekker druk en blijven actief.  En we 
kunnen nu dus ook de particuliere markt 
bedienen met een bijzondere douche. En 
zo maken we hier mooie stappen.’’

Rotman Whirlpools is gevestigd aan de 
Glasblazer 8 in Stadskanaal. 
Telefoon: 0599 - 63 76 56. 
Zie ook www.rotmanwhirlpools.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Partou ‘t Speelhoukje in Musselkanaal 
bestaat 25 jaar

Feest in Musselkanaal, waar Partou ‘t Speelhoukje – kinderdagverblijf, bso en peuteropvang – een 
kwart eeuw bestaat. In de afgelopen 25 jaar ontdekten heel veel kinderen spelenderwijs, veilig en 
vertrouwd de wereld. Partou ‘t Speelhoukje biedt opvang in een huiselijke, knusse sfeer. ‘’Daarnaast 
zijn we bekend om onze professionaliteit’’, zegt flexmanager Deborah Rotmans die op dit moment de 
nieuwe locatiemanager Janneke van Harten wegwijs maakt in Musselkanaal.

Professionaliteit
‘’Partou is de overkoepelende organisatie’’, zegt 
Rotmans. ‘’Maar de verschillende locaties geven 
binnen bepaalde kaders wel eigenheid aan de 
opvang. Partou biedt opvang op ruim zevenhon-
derd locaties en staat zoals gezegd voor profes-
sionaliteit. Zo werken we bijvoorbeeld met een 
ouderapp. Daarin staan bijvoorbeeld foto’s van 
de activiteiten en via die app kunnen ouders hun 
kinderen afmelden. Dat werkt echt perfect’’, zegt 
Deborah, die verder vertelt dat ‘t Speelhoukje op 
dit moment verdeeld is over twee locaties. ‘’De 
locatie aan de Badstraat geldt als hoofdlocatie, 
maar in de Kerkstraat hebben we een dependance 
met nog een bso opvang. De ligging is in elk geval 
perfect, want we zitten dicht bij de basisscholen en 
we bieden ruim voldoende speel- en ontdekmoge-
lijkheden. Bij ons krijgen kinderen volop de ruimte 
om te spelen, te leren en te ontdekken.’’

Verschillend aanbod
Op dit moment worden rond de 75 kinderen in ver-
schillende vormen en van verschillende leeftijden 
opgevangen. ’t Speelhoukje levert maatwerk. ‘’We 
bieden de verschillende groepen een verschillende 
aanbod van activiteiten, passend bij de leeftijd. De 
sfeer kun je gerust huiselijk noemen. We passen 
helemaal in de woonwijk. Het is knus. In zo’n omge-
ving voelen kinderen zich sneller thuis. Dat merken 
we ook. 

Uiteraard zijn onze medewerkers geschoold en 
voldoen we aan de strenge regels die gelden voor 
onze branche. Zo krijgen we bijvoorbeeld elk jaar 
de GGD op bezoek. Onaangekondigd. Dergelijke 
controles zijn goed. Op die manier weten ouders 
ook dat hun kinderen in een veilige omgeving 
opgevangen worden en dat er kwaliteit geleverd 
wordt’’, zegt Deborah.

Vaste gezichten
In Musselkanaal werken twaalf mensen. ‘’Stuk voor 
stuk professionals. En bovendien een mooie mix 
van mensen die hier al heel lang werken en nieuw 
zijn. Het is belangrijk om een aantal vaste gezich-
ten te hebben die hier al lang werken. Zij kennen 
het dorp en de mensen en wonen vaak ook in de 
omgeving. We doen het goed in Musselkanaal. 
Hier zijn veel gastouders, maar je ziet toch dat veel 
ouders kiezen voor ons en dus voor kwaliteit en 
professionalisme. Bij ons bewegen kinderen zich 
bovendien in groepen en zijn ze lekker actief met 
leeftijdgenoten. En dat is natuurlijk wel zo leuk. 
Overigens vangen we in totaal dan misschien best 
veel kinderen op, dit gaat nooit ten koste van de 
persoonlijke aandacht. Het is toch ook nog gewoon 
kleinschalig.’’

Feest!
Er is altijd wel iets te wensen. ‘’Hoewel het bij ons 
eigenlijk op rolletjes loopt. We zouden nog wel wat 
meer ruimte willen voor de buitenschoolse opvang. 
Kijken of we dat op de één of andere manier nog 
kunnen realiseren. Voor het overige kunnen we 
tevreden zijn. We hebben het lekker druk, heb-
ben een hecht team en ouders zijn tevreden’’, zegt 
Deborah, die het 25-jarig jubileum uiteraard vierde. 
‘’We hebben het hier al gevierd. Samen met de 
kinderen. Ze mochten verkleed komen, we hebben 
spelletjes gespeeld en samen pannenkoeken gege-
ten. Dat was heel erg gezellig. Met het team gaan 
we binnenkort het jubileum vieren. We hebben de 
zaken hier in Musselkanaal gewoon goed voor el-
kaar. We kijken dan ook met veel vertrouwen naar 
de toekomst.’’

Partou ‘t Speelhoukje is gevestigd aan de Badstraat 
34 in Musselkanaal. Telefoon: 06-25 71 76 43. Zie 
ook www.partou.nl. (RegioMagazine/Vincent Muskee)



14 RegioMagazine - Succes door Reclame!



15RegioMagazine - Succes door Reclame!

O’bella! in Stadskanaal bestaat 35 jaar
Voor alles op het gebied van uiterlijke verzorging
O’bella! in Stadskanaal bestaat 35 jaar. Begonnen als kapsalon is het tegenwoordig met onder meer een schoonheids-
salon en een nagelsalon de plek voor alles op het gebied van uiterlijke verzorging. ‘’Behalve een kapsalon, schoon-
heids- en nagelsalon bieden we ook nog ontspanningsmassages en huidverjongingsbehandelingen’’, vertelt Bea 
Mulder-Roelfs. In het kader van het jubileum worden er tot en met 26 oktober verschillende leuke acties gehouden. 
Op zaterdag 26 oktober is er bovendien van 13.00 tot 16.00 uur open huis. 

Jongste onderneemster
Bea wist al heel vroeg wat ze wilde. ‘’Ik was op mijn zes-
tiende al gediplomeerd kapster. Nadat ik eerst vijf jaar in 
andere salons gewerkt had, begon ik voor mezelf, ik was de 
jongste onderneemster van Stadskanaal. In eerste instantie 
was dat nog onder de naam Bernadette’s Haarmode. Vijf-
tien jaar geleden deed zich de mogelijkheid voor om het 
pand ernaast erbij te nemen. Dat heb ik gedaan en toen is 
ons dienstenaanbod ook vergroot. De naam dekte toen ook 
niet meer de lading en toen werd het O’bella! Ik ben Italië 
fan en ik vond het gewoon een leuke en pakkende naam’’, 
vertelt Bea. 

Kwaliteit en service
Bea maakte naam de afgelopen 35 jaar. In een wereld 
waarin de concurrentie groot is en waar salons even snel 
gaan als komen, is haar zaak een vaste waarde met een 
grote groep vaste klanten. ‘’Je moet een goed plan hebben. 
Daarnaast moet je natuurlijk kwaliteit leveren. Verder heb-
ben we hier nog echt aandacht voor onze klanten en moet 
je goed luisteren naar de wensen van de mensen. Verder 
heb ik een heel enthousiast en hecht team. Ook dat is 
belangrijk, dat mensen vaste gezichten in je zaak zien. Het 
feit dat een aantal al meer dan twintig en dertig jaar bij ons 
werkt, zegt veel’’, zegt Bea terecht. 

Dynamische branche
Bea geniet nog elke dag van haar werk. ‘’Ik geniet vooral 
van het contact met de mensen. Dat vind ik nog steeds 
heel erg leuk. Het werk is met ons brede aanbod heel erg 
afwisselend. Tegenwoordig sta ik zelf niet altijd meer op 
de werkvloer. Als ondernemer heb je ook andere dingen 
te doen. Ondernemen vind ik leuk. Je moet actief zijn en 
blijven. De kapperswereld is een dynamische branche. Je 
moet steeds op de hoogte zijn van de laatste trends. Wij 
volgen frequent trainingen op gebied van haarmode en 
nieuwe kleurtechnieken maar ook op het gebied huidver-
betering en huidverjonging zijn er volop ontwikkelingen en 

die volgen wij op de voet. Het houd je scherp, gemotiveerd 
en enthousiast en dat straal je natuurlijk ook uit. Voor de 
heren bieden we onder meer Barber behandelingen aan. 
Man, vrouw, jong en oud: iedereen is bij ons welkom.’’

Trots
Bea is blij. Blij met haar jubileum en haar team. Met haar 
klanten, voor wie ze tot en met 26 oktober verschillende 
heel leuke acties heeft bedacht. Net als heel veel andere 
ondernemers beschouwt ze de corona periode als een 
dieptepunt als ze terugkijkt op de afgelopen 35 jaar. ‘’Dat 
was verschrikkelijk’’, zegt ze. ‘’Maar verder kijk ik met heel 
veel tevredenheid terug. Ik ben trots op wat hier staat. 

Er is de afgelopen tientallen jaren natuurlijk best veel 
veranderd. Zo boeken tegenwoordig zeker veertig procent 
van de klanten online hun afspraak. Hartstikke handig. De 
komende jaren? Ik ben van plan om nog zeker vijftien jaar 
door te gaan. Mijn drie dochters gaan me niet opvolgen. 
Zij hebben andere doelen en dat is goed. Je moet doen 
wat je leuk vindt en waar je hart ligt. Dat heb ik ook altijd 
gedaan’’, besluit Bea tevreden.

O’bella! Is gevestigd aan de Hollandselaan 45 B/C in
Stadskanaal. Telefoon: 0599-61 24 65.  
Zie ook www.obella.nl. (RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Kies je Kerstpakket Event bij Gasterij Natuurlijk Smeerling, 
van 18 tot en met 20 december
Gezelligheid, teambuilding en een kerstpakket 
geheel naar wens
SMEERLING - Een kerstpakket met allemaal artikelen die je medewerkers zelf hebben 
uitgezocht. En daarbij ook nog eens een gezellige jaarafsluiter, goed voor de teambuil-
ding. Dat is het Kies je Kerstpakket Event in kerstsfeer,  van 18 tot en met 20 december 
bij Gasterij Natuurlijk Smeerling. 

Een Kerstpakket vol producten van 
bedrijven uit eigen streek. Ondernemers 
die elkaar steunen door hun budget voor 
kerstpakketten te spenderen bij collega’s 
uit de buurt. Tijdens het Kies je Kerstpakket 
Event stellen medewerkers in de sfeervol 
aangeklede Gasterij Natuurlijk Smeerling 
hun pakket helemaal zelf samen, zodat er 
enkel producten in zitten die ze zelf mooi 
en lekker vinden.  

Drie gangen diner, high tea of borrelar-
rangement
Het event bestaat uit drie gezellige avon-
den in december. Organisaties en mkb-be-

drijven komen een avond naar Gasterij Na-
tuurlijk Smeerling, waar alle medewerkers 
samen genieten van een driegangendiner, 
high-tea of borrelarrangement in sfeervolle 
kerstentourage. “Dat is een mooie gelegen-
heid om een kerstborrel of jaarafsluiter 
te houden, dan ben je er met elkaar echt 
even uit en zie je elkaar eens in een andere 
omgeving”, zegt Margriet Nieuwenhuis van 
Gasterij Natuurlijk Smeerling.

Zelf producten kiezen
Tijdens het eten, de high tea of borrel 
krijgen alle medewerkers een tas en een 
aantal waardemunten. Daarmee gaan zij sa-

men met een gastvrouw naar het voorhuis, 
waar stands staan van acht bedrijven uit de 
regio. Hun munten kunnen ze hier gebrui-
ken om zelf een keuze te maken uit de vele 
producten die er worden gepresenteerd. 
Blokker Vlagtwedde is aanwezig met 
geschenkartikelen en Bij Thijs met diverse 
heerlijke dranken. Voor lichamelijke ver-
zorgingsproducten voor dames en heren 
zoals deodorants en bodylotions kunnen 
de bezoekers terecht bij Schoonheidssalon 
Smeerling en voor sieraden en parfums bij 
DA-drogisterij Vlagtwedde. Uw Slager Hem-
men is aanwezig met heerlijke vleespro-
ducten voor Kerst, John Meinds De Echte 
Bakker met versgebakken suikerbroden en 
kerstkransen en -broden, Gasterij Natuur-

lijk Smeerling met allerlei lekkernijen en 
Primera Vlagtwedde met boeken en tijd-
schriften om lekker in te lezen tijdens de 
feestdagen. “Zo hebben de medewerkers 
van de deelnemende bedrijven keuze uit 
een breed scala prachtige producten”, zegt 
Nieuwenhuis. Zo wordt maar weer duidelijk: 
in eigen regio is heel veel moois en lekkers 
verkrijgbaar.”

Belangstellende werkgevers kunnen voor 
meer informatie of aanmelding voor deel-
name terecht bij Margriet Nieuwenhuis van 
Gasterij Natuurlijk Smeerling,  
tel. 06 - 33 17 83 27 of e-mail  
info@gasterij-natuurlijk-smeerling.nl

Kerstsfeer in Gasterij Natuurlijk Smeerling tijdens het Kies je Kerstpakket Event
(foto Gasterij Natuurlijk Smeerling)
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Open dag op 26 oktober van 10.00 uur tot 13.00 uur
Thuishuis NiniMini opent vestiging 
in Musselkanaal

Thuishuis NiniMini opende onlangs een vestiging in Musselkanaal. De kinderopvang en voor- en buitenschoolse 
opvang is al vijf jaar actief in Ter Apel. ‘’Ik ben geboren in Musselkanaal. Bovendien hoorde ik dat er in Musselkanaal 
veel vraag naar kinderopvang is. Toen ik vervolgens de kans kreeg een geschikt pand te huren, heb ik de stap gezet. 
We zijn ondertussen al open en organiseren voor iedereen die kennis wil maken op zaterdag 26 oktober van 10.00 uur 
tot 13.00 uur een open dag’’, vertelt Nienke Woldhuis.

Vertrouwen
Thuishuis NiniMini huurt een deel van Baptisten Gemeente 
Jabes in Musselkanaal. ‘’Het gaat om de achterkant. Ik heb 
er de beschikking over een aantal heel mooie ruimtes en 
het ligt dicht bij de scholen in Musselkanaal. Echt een per-
fecte locatie dus’’, zegt Nienke, die net als in Ter Apel kiest 
voor een persoonlijke aanpak. ‘’We zitten nu echt in de 
opstartfase. De eerste aanmeldingen zijn binnen. Natuurlijk 
is het een gok. Ik ga werken volgens hetzelfde concept als 
in Ter Apel en heb er alle vertrouwen in dat we ook in Mus-
selkanaal iets heel moois op kunnen bouwen.’’

Tweede huis
Bij Thuishuis NiniMini kunnen kinderen van nul tot twaalf 
jaar terecht. ‘’In Ter Apel beschouwen de kinderen NiniMini 
ondertussen als hun tweede huis. Onze kracht is het klein-
schalige en de persoonlijke aandacht. Bij ons krijgen kin-

deren de aandacht die ze verdienen’’, vertelt Nienke, die in 
eerste instantie gewoon in Ter Apel actief blijft en één dag 
per week in Musselkanaal gaat werken. Met het openen 
van een vestiging in Musselkanaal zet Nienke mooie stap-
pen in de ondernemerswereld. In het verleden werkte ze 
voor een kinderopvang om vervolgens als gastouder aan 
de slag te gaan. Daarna begon ze Thuishuis NiniMini in een 
basisschool en tegenwoordig is NiniMini actief vanuit het 
St. Lucia gebouw aan de Kapelweg in Ter Apel.

Huiselijke sfeer
“Ik heb altijd gezegd dat we nooit heel groot willen 
worden. We hebben bewust gekozen voor kleinschalige 
opvang. Onze kracht is het persoonlijke. We vangen de 
kinderen op in een zeer huiselijke sfeer en doen leuke 
dingen met de kinderen. In Ter Apel koken we elke dinsdag 
voor de kinderen. Wellicht dat we dat ook in Musselkanaal 

gaan doen. De aanpak zal in elk geval niet verschillen. En 
die aanpak slaat aan. Vooral door mond-tot-mondreclame 
kreeg ik in Ter Apel steeds meer aanmeldingen. Het is best 
snel gegaan als je bedenkt dat ik in Ter Apel begon in één 
klein lokaal van de school met acht kinderen.’’

Zeer flexibel
Met een tweede vestiging in Musselkanaal wordt het de 
komende periode dus extra druk voor Nienke. ‘’We moeten 
naamsbekendheid krijgen en mensen wijzen op de moge-
lijkheden die we bieden. Vervolgens moeten we een team 
formeren. Ik weet dat er vraag is naar goede kinderopvang 
in Musselkanaal. Ik heb er dan ook alle vertrouwen in dat 
het ook in Musselkanaal een succes wordt. Onze kracht is 
zoals gezegd het persoonlijke. Het huiselijke. Daarnaast 
zijn we heel flexibel en betaal je bij ons gewoon per uur en 
dus niet per dagdeel. Ook de prijs voor vaste en flexibele 
uren is hetzelfde. Speciale wensen? In overleg is heel veel 
mogelijk bij Thuishuis NiniMini’’, besluit Nienke.

Thuishuis NiniMini in Musselkanaal is gevestigd aan de Hi-
biscusstraat 1 in Musselkanaal. Telefoon: 06-12 33 93 45. 
Zie ook thuishuis.nl/thuislocaties/thuishuisninimini.  
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Vervolg van de voorpagina
Westen Wonen in Musselkanaal
"We staan voor kwaliteit en de beste service"
Eigenlijk behoeft Westen Wonen geen nadere introductie. 
Iedereen in Musselkanaal en wijde omgeving kent het 
bedrijf dat werd opgericht door Bert en Marian Westen. 
Tegenwoordig zwaait Frank Westen de scepter. Voor 
het familiebedrijf zijn kwaliteit en service ontzettend 
belangrijk. Net als klanttevredenheid en ontzorgen. Bij 
Westen Wonen vind je kwalitatief mooie producten voor 
een betaalbare prijs.

Alles in eigen hand
Bij Westen Wonen werken ondertussen vijftien mensen. 
‘’We hebben alles in eigen hand en beschikken over een 
eigen atelier. Bij ons vind je alles op het gebied van wonen 
en interieur. ‘’We zijn het adres voor PVC, laminaat en 
vloerbedekking, maar ook voor tapijten, kleuradvies, verf, 
behang, raamdecoratie, horren, shutters, gordijnen en 
buitenzonwering. Ook hebben we een heel mooie collectie 
meubels in huis van de merken Urban Sofa en Richmond. 
Het zijn zeer stijlvolle meubels voor een betaalbare prijs. 
Kijk, als het om vloeren gaat, bieden we altijd de beste 
kwaliteit. We zochten daar meubels bij die dezelfde kwa-
liteit hebben en die hebben we gevonden’’, vertelt Frank. 
‘’Met de meubels hebben we dus écht alles op het gebied 
van wonen en interieur.’’

Ontzorgen
Westen Wonen denkt met de klant mee en doet net dat 
beetje extra. ‘’Dat wordt gewaardeerd door de klant. 
Onlangs moest er in een huis in één dag een nieuwe 
vloer gelegd worden. We hebben toen gezorgd voor een 
zeecontainer om de meubels even in op te slaan. Vervol-
gens hebben we de vloer gelegd en konden de mensen 
daarna hun huis weer inrichten. Het is een voorbeeld van 
hoe we de klant proberen te ontzorgen. Soms is dat een 
uitdaging, maar we vinden altijd een oplossing’’, vertelt 
Frank (40), een ondernemer die weet wat hij wil en zichzelf 
en zijn bedrijf elk jaar nieuwe doelen stelt. ‘’Het ene jaar is 

dat het vertimmeren van de winkel en vorig jaar was dat de 
aanschaf van nieuwe bussen. Het houd je scherp’’, vertelt 
hij. ‘’Een nieuw doel? Dat is verder doorgroeien. Daar zijn 
we achter de schermen mee bezig.’’

Sfeer
Behalve kwaliteit en service, 100 procent klanttevreden-
heid en vakkundig personeel hecht Westen aan sfeer. Hij 
houdt van gezelligheid. ‘’Een goede sfeer is ontzettend 
belangrijk. Dat geldt voor de klant die hier binnen stapt 
maar ook voor het personeel. Ook dat Is Westen Wonen. 
We staan overigens ook bekend vanwege het advies dat 
we geven. Mensen kunnen bij ons altijd rekenen op eerlijk 
advies’’, zegt Frank, die het vak leerde van zijn ouders. 
‘’Maar ik leer nog elke dag’, zegt Frank, die in het verleden 

furore maakte als DJ in binnen- en buitenland. ‘’Daar heb 
ik nu geen tijd meer voor. Het is steeds drukker geworden 
en de zaak vraagt al mijn aandacht. Natuurlijk hebben we 
een goede naam opgebouwd en hebben we klanten van 
ver buiten de regio. Je moet echter scherp blijven. De klant 
wil meer en meer ontzorgd worden, weet wat er te koop is 
en is ook kritischer geworden. Dus moet je steeds scherp 
blijven. Daarbij blijven kwaliteit en service voor ons de 
twee belangrijkste kernwaarden. Dat is nu zo en dat zal 
altijd zo blijven.’’

Westen Wonen is gevestigd aan de Marktstraat 60 in  
Musselkanaal. Telefoon: 0599-41 29 72. Zie ook de web-
site www.westenwonen.nl. (RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Zitconcert met of zonder arrangement op 
zondag 3 november
Optreden met liedjes en smeuïge 
verhalen van Bert Hadders in 
Gasterij Natuurlijk Smeerling
SMEERLING - De Veenkoloniale volkszanger Bert Hadders komt op zondag 3 
november naar Gasterij Natuurlijk Smeerling om live Groningstalige liedjes 
van zijn hand te spelen en op smeuïge wijze de verhalen achter de liedjes te 
vertellen, onder meer over Roege Wilt. Voor het concert zijn losse kaarten 
verkrijgbaar en daarnaast is er een arrangement met wandeling en driegan-
gendiner. Ook is er een fototentoonstelling over Roege Wilt te bezichtigen.

Bert Hadders bouwde met de per-
sonages en vertellingen in zijn 
liedjes een complete virtuele Drents-
Groningse nederzetting. In de uit 
arbeidersrode bakstenen opgetrokken 
huisjes langs dat kaarsrechte kanaal 
wonen de dominee die om regen bidt, 
de kluizenaar die drie keer de Duitse 
Lotto won, de boer die niet mee 
mocht doen aan BZV, een bijstands-
moeder met lege koelkast en kapotte 
Lada en de politicus met het revoluti-
onaire werkgelegenheidsplan. Op het 
kerkhofje ligt Okke Kluun, de laatst ter 
dood veroordeelde misdadiger van 
Groningen naast Eltjo Siemens, slacht-
offer van politiegeweld tijdens de 
landbouwstaking van 1929. Hadders 
- winnaar van de K. ter Laan-prijs voor 

zijn Groningstalige oeuvre en volgens 
De Volkskrant 'beste treinliedjesschrij-
ver van Nederland' - bezingt ze met 
empathie, humor en aandacht voor 
detail. Vandaag speelt hij een selectie 
uit de meer dan honderd Groningsta-
lige liedjes die hij schreef en vertelt 
daar uitgebreid bij.
 
Roege Wilt Expositie en  
Arrangement
Bert Hadders bezingt deze middag 
onder meer de Onstwedder schob-
bejak Roege Wilt. Dit lied schreef hij 
en voerde hij live uit bij het eerste 
lustrum van de Roege Wilt Wandeling. 
Van deze wandeling maakte fotografe 
Mirella Lukens uit Gasselternijveen 
een fototentoonstelling, die deze mid-
dag te bewonderen is in Halminghs 
Hoes - onder hetzelfde dak als Gaste-
rij Natuurlijk Smeerling. 

Het concert van Bert Hadders is niet 
alleen ‘los’ te bezoeken, het maakt 
ook deel uit van een Roege Wilt Ar-
rangement met een wandeling en een 
driegangendiner. Vanaf 10.00 uur is er 
een langere wandeling van zo’n tien 
kilometer en een uur later begint een 
kortere wandeling van ongeveer zes 
kilometer. Beide wandelingen voeren 
door Smeerling en Ter Wupping, het 
veronderstelde leefgebied van Roege 
Wilt. Na afloop van de wandeling 

worden rond 12.30 uur in de Gasterij 
de tafels gedekt voor het driegangen-
diner Eten Wat de Pot Schaft, verzorgd 
door de Gasterij in samenwerking met 
RJJ Catering. Na het diner kunnen de 
gasten genieten van het concert van 
Bert Hadders en van de expositie. 

Kaarten voor het concert en het Roege 
Wilt Arrangement zijn tot en met 1 no-
vember of zolang de voorraad strekt 
verkrijgbaar via ticket-dog.nl. Het aan-
tal plaatsen is beperkt en vol is vol. 
Kaarten voor het concert kosten 17,50 
euro en deelname aan het Roege Wilt 
Arrangement inclusief driegangendi-
ner en concert kost 35 euro. Kaarten 
zijn inclusief pauzeconsumptie.

Bert Hadders (foto Josetta Mellies)
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Herder Caravans: ook het adres voor onderhoud 
en reparatie
Herder Caravans in Onstwedde is het adres voor een goede, betaal-
bare tweedehands caravan. Behalve dat richt Wytze Herder zich op 
de inkoop van caravans. ¨We hebben onze service nu nog verder 
uitgebreid¨, zegt Wytze Herder. ¨We zijn sinds kort ook het adres 
voor onderhoud en reparatie van caravans. Ik heb hier alle materialen 
en een brug en ik kan met alle mogelijke caravans en ook aanhangers 
prima uit de voeten.¨

En zo kan Herder Caravans dus 
het totaalpakket bieden. ¨Onder-
tussen is het al mooi druk met 
reparaties en onderhoud. Ik heb 
mijn bedrijf nu vier jaar en met de 
uitbreiding van de dienstverlening 
hebben we weer een mooie stap 
gezet voor de toekomst¨, vertelt 
Wytze, die overigens ook nog 
steeds op zoek is naar betaalbare 
caravans voor de inkoop. "Mocht 
je dus van je caravan af willen, 
dan kun je altijd contact met mij 
opnemen.¨ 
 
Ophaalservice
Mensen die van hun caravan af 
willen, kunnen via de mail, de 
website of via WhatsApp contact 
zoeken met Wytze. ´De staat van 
de caravan is minder belangrijk. 
We hebben een ophaalservice en 
vaak wordt de verkoop al online 
afgerond. 

Vervolgens kan ik de caravan 
ophalen. In principe halen we ca-
ravans vanuit heel Nederland op´, 
legt Wytze uit.  Doorgaans vind je 
in Onstwedde tientallen gebruikte 

caravans. 

Altijd scherpe prijzen
Herder Caravans is sterk gegroeid 
de laatste jaren. ´Een caravan van 
Herder Caravans is nooit duur. We 
verkopen onze caravans overi-
gens altijd zonder garantie. Zo 
kunnen we de prijzen altijd scherp 
houden. Dat wil overigens niet 
zeggen dat je geen goede caravan 
koopt. Als ik een caravan inkoop, 
dan ga ik er altijd mee aan de slag. 
Ik check essentiële zaken als rem-
men en banden en maak de cara-
van schoon. Er is vrijwel nooit een 
caravan die zo de deur weer uit 
gaat. Herder Caravans bestaat nu 
vier jaar en nu we ook onderhoud 
en reparaties uitvoeren, bieden 
we een heel breed dienstenpak-
ket¨, zegt Herder tevreden.

Gemakkelijk
Wil je van een caravan of een 
camper af? ‘Het is dan verstan-
dig om via de mail of WhatsApp 
contact op te nemen Beschrijf 
wat je te koop aanbiedt, doe er 
wat foto’s bij en geef aan wat de 

richtprijs is. Ik doe vervolgens 
altijd meteen een tegenbod. En 
als we er uit komen, dan haal ik de 
caravan bij je thuis op.

'Gemakkelijker kan ik het de 
mensen niet maken’, zegt Herder. 
‘Ik ben zeer geïnteresseerd in 
caravans voor een maximumprijs 
van 10.000 euro.’

Trots
Het gaat dus prima met Herder 
Caravans, zeker als de inkoop 

straks ook weer wat aantrekt.
‘Als ik tussen de twintig en dertig 
caravans heb staan, zit ik denk ik 
wel aan het maximum. Die ruimte 
heb ik. Ik heb alle materialen om 
nu ook caravans te kunnen onder-
houden en repareren. Het is een 
volgende stap in de groei van het 
bedrijf. Je moet tegenwoordig een 
breed dienstenpakket aanbieden 
en meebewegen met de vraag 
vanuit de markt¨, vertelt Herder. 
¨Als ik kijk wat ik nu aan diensten 
aanbied en ik vergelijk dat met 

vier jaar geleden toen ik begon, 
dan ben ik daar best trots op. En 
als ondernemer moet je ook actief 
zijn. Stilstand is achteruitgang, 
ook in deze branche.¨

Herder Caravans is gevestigd  
aan de Ter Wuppingerweg 4 in  
Onstwedde. Telefoon:  
06-40 72 53 77. Zie ook de 
website www.herdercaravans.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Drukkerij Zwinderman in Gieten investeert met 
nieuwe machines in de toekomst
Ook na ruim dertig jaar is Drukkerij Zwinderman in Gieten nog steeds springlevend. In 
een wereld waarin steeds meer drukkerijen het hoofd niet langer boven water kunnen 
houden, houdt het bedrijf van Edwin Zwinderman stand. Sterker nog; de drukkerij in 
Gieten investeerde onlangs opnieuw in nieuwe apparatuur en dus in de toekomst. ‘’We 
hebben het heel druk en met de aanschaf van twee gloednieuwe machines kunnen we 
de klant nu nog beter van dienst zijn.’’

Solide basis
Kwaliteit komt altijd bovendrijven. Net als 
een goede service. Fullservice drukkerij 
Zwinderman heeft de afgelopen decennia 
een goede naam opgebouwd. ‘’Pa heeft 
een solide basis gelegd en ik borduur daar 
op voort’’, vertelt Edwin. Daarbij heeft hij 
voortdurend oog voor nieuwe ontwikke-
lingen in de branche. ‘’We proberen steeds 
net iets eerder te zijn met bijvoorbeeld de 
aanschaf van machines. Regeren is voor-
uitzien. Bij ons vind je alles onder één dak: 
van idee naar een ontwerp tot eindproduct. 
We staan bekend om ons gedegen advies 
en de zeer flexibele dienstverlening. Wil 
de klant een snelle levering? Dan zullen 
wij er alles aan doen om dit voor elkaar te 
krijgen, We doen net dat stapje extra voor 
de klanten, en daarom zijn wij nog steeds 
springlevend.’’

Eigen middelen
Nog iets: de machines die in Gieten staan, 
zijn allemaal in eigendom van Zwinderman. 
‘’Gekocht met eigen middelen. We zijn er 
bijzonder trots op dat we onlangs twee 
nieuwe machines hebben gekocht. Het 
gaat om een nieuwe borduurmachine en 
een T-shirtpers. Zeker borduurwerk neemt 
de laatste jaren een enorme vlucht. Het is 
bovendien duurzamer dan bedrukken, want 

borduurwerk gaat nou eenmaal langer mee. 
Uiteraard hadden we een borduurmachine 
staan, die was echter sterk verouderd.  Met 
de nieuwe machine kunnen we veel sneller 
werken. Ik had onlangs een order voor vijf-
honderd petjes met borduurwerk. Met de 
oude machine zou de klus me drie weken 
kosten, met de nieuwe geavanceerde ma-
chine ben ik in één dag klaar’’, zegt Edwin, 
die bovendien zegt dat de borduurwerken 
van meer dan uitstekende kwaliteit zijn. 
‘’Op dit moment borduren we erg veel be-
drijfskleding. Maar zeker ook handdoeken 
en unieke kraamcadeaus.’’

Duurzaam
Ook de nieuwe pers voor het bedrukken 
van T-shirts maakt dat Zwinderman de klant 
nog beter en sneller kan bedienen. ‘’Voor 
de bulk en voor korter gebruik kunnen 
we snel handelen met deze machine. En 
wanneer mensen kiezen voor duurzaam 
dan kunnen ze kiezen voor borduren. Het is 
weer een stap vooruit en zo blijven we ons 
steeds ontwikkelen. We luisteren goed naar 
de vraag vanuit de markt en spelen daar 
op in. Door een goed beleid te voeren en 
met eigen geld zijn wij in staat om snel te 
handelen. De borduurmachine bijvoorbeeld 
die we zagen in Almere, stond hier binnen 
een week.  Als ik zie wat we hier nu aan 

machines hebben staan, dan ben ik best 
een beetje trots.’’

Uitbreiding
Edwin Zwinderman is van een uitstervend 
ras. Als geen ander weet hij dat je als 
ondernemer steeds actief moet blijven. ‘’Al-
leen een beetje op de winkel passen is er 
niet bij. Zo denken we serieus na over een 

uitbreiding. We zitten hier nu aardig vol 
namelijk. En omdat we ons willen blijven 
ontwikkelen, moeten we daar maar eens 
serieus werk van gaan maken.’’

Drukkerij Zwinderman is gevestigd aan de 
Bloemakkers 21 in Gieten. Telefoon: 0592-
26 29 83. Zie ook www.zwinderman.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Wösten Kuchendiele maakt zich klaar voor de 
toekomst met nieuwbouw in Haren (Dld)
Afgelopen maart opende Wösten Kuchendiele de nieuwe 
keukenstudio aan de Emsstrasse in Haren, een centrale 
locatie waar men de Duitse én Nederlandse klanten nog 
beter van dienst kon zijn. Tijdens de opening liet eige-
naar Niels Wösten al weten nog meer plannen voor de 
toekomst te hebben en nu deze concreet geworden zijn 
mag iedereen het weten: Binnenkort begint men met de 
nieuwbouw van een nieuwe keukenstudio aan de Bundes-
strasse B480, dichtbij de A31. 

“Met de verhuizing in maart van de keukenstudio naar de 
Emsstrasse pasten we al wat verjonging en vernieuwing 
toe en met deze nieuwbouw gaan we hierin nog een stapje 
verder”, legt Niels uit. “We willen ons op het gebied van 
keukens en het ontwerp ervan nog verder onderscheiden. 
Men kan straks ervaren en zien hoe de toekomst van de 
keukens eruit zal gaan zien. Dus niet alleen de laatste 
trends maar ook keukens in bijzondere kleur- en opstellin-
gen.” Het bedrijf is al meer dan 25 jaar actief in de branche 
en mag dus met recht een keukenspecialist genoemd wor-
den. Niels: “Ondanks alle verjonging en vernieuwing die we 
tot nu toe hebben doorgevoerd blijven we grote waarde 
hechten aan de oude waarden van ons bedrijf, de passie 

voor mooie keukens en het leveren van hoge kwaliteit 
staat bij ons hele team nog altijd hoog in het vaandel.”  

Hoofdvestiging
Begin oktober zal er gestart worden met de nieuwbouw 
aan de Bundesstrasse B408. Dichtbij de A31 en voor zowel 
voor de Duitse als Nederlandse klanten gemakkelijk en 
snel bereikbaar. Er wordt duurzaam gebouwd en men zal 
gebruik gaan maken van aardwarmte en zonnepanelen 
voor het opwekken van de energie. Als alles volgens plan 
verloopt zal de opening aan het begin van de zomer in 
2025 een feit zijn. “En ook daarvoor hebben we grootse 
plannen, het openingsfeest zal maar liefst 3 dagen gaan 
duren”, aldus Niels. “In de nieuwe keukenstudio zal straks 
ook een loungeruimte ingericht gaan worden, is er een 
speeltuin voor de kinderen en kan men in de buitentuin 
genieten van een lekkere kop koffie.” Overigens blijft de 
vestiging in de Emsstrasse in Haren gewoon geopend maar 
zal de nieuwe keukenstudio gaan fungeren als hoofd-
vestiging van Wösten Kuchendiele. Niels: “We hebben 
tijdens het ontwikkelen van onze toekomstplannen veel 

onderzoek gedaan naar wat de klant van een keukenstudio 
verwacht en we denken dat we deze verwachtingen straks 
zelfs gaan overtreffen. Het gaan een keukenstudio worden 
die zich totaal onderscheidt van alles wat er al op de markt 
te vinden is.”

Tot en ook na de opening van de nieuwe hoofdvestiging 
bent u natuurlijk gewoon van harte welkom in de keuken-
studio in de Emsstrasse in Haren, het team van Wösten 
Kuchendiele inspireert en adviseert u graag, men spreekt 
zowel Duits als Nederlands! (RegioMagazine/Miranda 
Wolters)

Wösten Kuchendiele
Emsstrasse 5  |  Haren  |  Telefoon: 0049 5932 997 8981
www.keuken-woesten.nl  |  info@kuechen-woesten.de
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JH Verhuur bestaat tien jaar en viert dubbel feest
"We doen hier altijd ons uiterste best voor de klant"
JH Verhuur  in Ter Apel bestaat in november precies 
tien jaar. Eigenaar Jeroen Hoijtingh viert bovendien zijn 
vijftigste verjaardag. ‘’Dat is natuurlijk reden voor een 
feestje’’, zegt Hoijtingh’s vrouw Lillian die de adminis-
tratie van het snel groeiende bedrijf voor haar rekening 
neemt. ‘’Onze kracht? Dat is dat we altijd onze afspraken 
nakomen en we hier echt ons uiterste best doen voor 
de klant. Jeroen probeert altijd nog iets te regelen, ook 
al lijkt iets onmogelijk. Jeroen connecties en doet écht 
alles om de klant toch te helpen. Verder zijn we trots op 
ons personeel. Zonder hen hadden we dit niet kunnen 
bereiken.’’

Zeer breed aanbod
Jeroen begon in haardhout. ‘’Vervolgens is het bedrijf gaan 
groeien en bloeien. Dat is gewoon zo gegaan. Van het één 
kwam het ander. Sinds tien jaar zijn we JH Verhuur. We zijn 
de afgelopen jaren gegroeid en zijn ondertussen hét adres 
voor de verhuur van grondwerken, netwerken, bestrating 
en transport. We leveren materiaal en personeel. We kun-
nen mensen dus écht ontzorgen en dat is precies wat de 
mensen tegenwoordig ook graag willen. We hebben alles 
in huis voor onder meer het rooien van bomen, stobben 
frezen, grondverzetprojecten, graafwerkzaamheden en 
transport. Je kunt bij ons ook afvalcontainers huren en we 
hebben inmiddels een mooi aanbod kranen. Verder kun 
je ook voor bestrating altijd bij ons aankloppen. Dit geldt 
voor zowel bedrijven als particulieren. Sinds 2023 verzor-
gen we overigens ook internationaal transport. Ondertus-
sen rijden er al vier vrachtwagens en de vijfde komt begin 
november.’’

Doorgroeien
‘Je huurt bij ons inclusief personeel. Dan ben je dus altijd 
verzekerd van het beste resultaat. We werken hier on-
dertussen met een groep van dertig mensen. We zijn snel 
gegroeid en willen nog verder doorgroeien. Het vinden 
van personeel is echter lastig. Daardoor kun je niet snel 
doorgroeien. We zijn actief bezig om personeel aan ons 
te binden. Het valt echter niet mee. Bovendien zoeken we 
goede mensen. We staan voor het leveren van kwaliteit 
namelijk. Daar doen we nooit concessies aan. Gelukkig 
hebben we goed personeel. Daar zijn we trots op.’’

Zakelijk en particulier
‘’Ik kan zo niet zeggen wat onze core business is. Het is 
het totaalplaatje. Wel verhuren we veel kranen en doen 
klanten vooral een beroep op ons als het gaat om grond-
werken. Maar ook de bestrating gaat erg goed. We heb-
ben goede stratenmakers  in huis. We hebben een mooi 

klantenbestand opgebouwd in de afgelopen tien jaar. We 
werken voor gemeenten maar kunnen ook voor particulie-
ren een prachtige tuin aanleggen. De mogelijkheden zijn 
wat dat betreft groot hier.’’

Dubbel feest
Als geen ander is JH Verhuur in staat om de klant te ont-
zorgen. ‘’We hebben veel in huis en staan voor kwaliteit 
tegen een goede prijs. We zijn flexibel en denken echt met 
de klant mee. De afgelopen tien jaar zijn voorbij gevlogen. 
We gaan mooi op de ingeslagen weg verder en willen 
doorgroeien in de toekomst. En we blijven bezig, zo komt 

er eind november bijvoorbeeld weer een nieuwe vracht-
wagen bij.’’ Het tienjarig jubileum is uiteraard reden voor 
een feestje. ‘’Helemaal omdat Jeroen ook zijn vijftigste 
verjaardag viert. Dubbel feest dus. En je moet af en toe ook 
gewoon even genieten. Nee, we maken het hier niet moei-
lijker dan dat het is. Eigenlijk is het heel simpel: we willen 
alles wat we doen gewoon goed doen.’’

JH Verhuur is gevestigd aan de Heembadweg 8A in  
Ter Apel. Telefoon: 0599-74 50 92. Zie ook de website 
www.jh-verhuur.nl. (RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Mulder’s Meubeldorp in Vriescheloo
Nu ook hét adres voor woningstoffering
Al decennia geldt Mulder’s Meubeldorp in Vriescheloo als de groot-
ste en ongetwijfeld ook meest bekende woonwinkel van de regio. 
De woonwinkel is wijd en zijd bekend en heeft klanten uit de drie 
noordelijke provincies. ‘’We bieden nu ook woningstoffering aan. 
Door dit aan ons al zo brede assortiment toe te voegen, kunnen we 
de klant nu compleet ontzorgen’’, zegt Bertil Mulder (28), wiens opa 
furore maakte met de reclame met de grasmaaier. ‘’Die maaier heeft 
tegenwoordig een prominente plek in de winkel’’, zegt hij.

Toekomst
Mulder’s Meubeldorp heeft een 
rijke historie en bouwde de 
afgelopen tientallen jaren een 
uitstekende naam op. Stilstand 
is achteruitgang en dus wordt 
kritisch gekeken naar hoe de 
woonwinkel nóg beter tegemoet 
kan komen aan de wensen van de 
klanten. ‘’Daarom bieden we nu 
ook woningstoffering aan. Tegen-
woordig vind je bij ons dus ook de 
mooiste vloeren, raamdecoratie 
en gordijnen’’, zegt Bertil. 

Het vak werd hem uiteraard met 
de paplepel ingegoten. ‘’Mijn 
functie? Ik doe van van alles. En 
kijk uiteraard naar de toekomst. 
Met de woningstoffering kunnen 
we weer door en zijn we klaar 
voor de toekomst. Je koopt hier 
dus voortaan ook bijvoorbeeld 
PVC vloeren, tapijt en vinyl’’, 
vertelt hij. ‘’Ja, daar hadden we de 
ruimte nog voor. We hebben een 
deel van de zaak leeggemaakt en 
ingericht met woningstoffering. 
Met 15.000 vierkante meter heb-
ben we hier voldoende ruimte.’’

Alles voor in en op het huis
Voor Mulder is het belangrijk om 
een zo breed mogelijk pakket aan 
producten en diensten aan te bie-
den. ‘’De klant wil ontzorgd wor-
den en wij kunnen dat. Wij bieden 
een breed scala uiteenlopende 
merken en woonstijlen en zijn al 
heel lang het adres voor onder 
meer fauteuils, banken, bedden 
en nu dus ook woningstoffering. 
We hebben simpelweg alles voor 
in en op het huis, want ook voor 
bijvoorbeeld buitenzonwering 
ben je hier aan het juiste adres’’, 
laat Bertil weten. Hij heeft een 
goede verklaring voor het suc-
ces van Mulder’s Meubeldorp. 
‘’We werken hier met een klein 
team. Onze mensen weten echter 
alles over de producten die we 
verkopen. Het zijn allesbehalve 
iPad verkopers en ze hebben echt 
verstand van meubels. Ze kun-
nen de klant dus altijd het beste 
advies geven op basis van kennis 
en ervaring.’’

Uitstekende service
Maar er is meer. ‘’Service is be-

langrijk, zonder dat je er meteen 
geld voor vraagt. Dat zit ook he-
lemaal niet in onze aard. We pro-
beren onze klanten altijd zo goed 
mogelijk te helpen en dat wordt 
gewaardeerd. Natuurlijk spreekt 
ons zeer brede aanbod veel 
mensen aan en met bijvoorbeeld 
een showroom-aan-huis voor Sta 
op Stoelen proberen we het onze 
klanten zo gemakkelijk mogelijk 

te maken. Dat alles maakt dat 
mensen hier graag komen. Maar: 
je moet wel actief blijven. Enige 
tijd geleden hebben we bijvoor-
beeld onze beddenafdeling ook al 
aangepakt en met het toevoegen 
van woningstoffering hebben we 
weer een stap gezet. Ik ben zelf 
nog maar 28 jaar en moet dus nog 
wel even mee. 

Daarom is het belangrijk om ook 
naar de toekomst te kijken en te 
blijven vernieuwen.’’

Mulder's Meubeldorp is geves-
tigd aan de Dorpsstraat 36 in 
Vriescheloo. Telefoon: 0597-54 
13 14. Zie ook de website www.
muldersmeubeldorp.nl. (RegioMa-
gazine/Vincent Muskee)
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Avitec Bouw in Nieuw-Buinen
"Bouwen moet plezierig zijn"
De meeste mensen kennen Avitec uit Nieuw-Buinen als aannemersbedrijf in de grond-, 
weg- en waterbouw. Minder bekend is Avitec Bouw, het bouwbedrijf waarvan Henri 
Kuhl samen met Ben Timmermans eigenaar is. “Vijf jaar geleden ontstond het idee. We 
hebben wat krabbels op de achterkant van een bierviltje gezet en hieruit is Avitec Bouw 
ontstaan. Met succes, want vijf jaar later kunnen we tevreden concluderen dat we het 
behoorlijk druk hebben en dat we mooie projecten realiseren”.

Partner in bouw
Avitec Bouw is partner in bouw en dat 
van A tot Z. Van ontwerp en projectbe-
geleiding tot uitvoering van utiliteits- en 
woningbouw en daarnaast ook onderhoud 
en beheer. De opdrachtportefeuille is 
goed gevuld met projecten op het gebied 
van nieuwbouw, verbouw, renovatie en 
onderhoud. Avitec Bouw staat voor maat-
werk oplossingen, voor gedrevenheid en 
fanatisme. ‘’De bouw mag niet stilstaan en 
dat geldt ook voor ons bedrijf. We hech-
ten veel waarde aan de ontwikkeling van 
onze organisatie en onze mensen’’, zegt 
Kuhl, die onderkent dat zijn team het naar 
de zin moet hebben. ‘’Ze moeten het hier 
goed hebben. Dan stralen ze ook iets uit en 
dat vinden we belangrijk. Wij zeggen dat 
bouwen plezier moet geven en zeker geen 
stress, zowel voor de opdrachtgever als 
voor onze collega’s. We werken hard, maar 
vergeten zeker niet om zo nu en dan ook 
samen leuke dingen te doen. Het bedrijf 
groeit maar behoudt in alles de sfeer van 
een familiebedrijf”.

Korte lijntjes
Als geen ander is Avitec Bouw in staat te 
ontzorgen. ‘’Daarnaast zijn we vooruitstre-
vend. Zo doen we ook projectontwikkeling. 
Op dat gebied onderscheiden we ons van 
andere bouwbedrijven. We denken van A 
tot Z mee met de klant en kunnen uiteraard 
gebruik maken van de kennis en kunde 
van Avitec Infra & Milieu. We kunnen heel 
snel schakelen, de lijnen zijn kort. Hier in 
Nieuw-Buinen vind je dus écht alles onder 
één dak’’, zegt Kuhl, die onverminderd 
ambitieus blijft en ook de komende jaren 
met zijn bedrijf aan de weg wil blijven tim-
meren. 

‘’Ik ben een streber. Gedreven. Dat geldt 
ook voor onze medewerkers. Wat een 
ander kan, kunnen wij ook. We zijn een stel 
fanatiekelingen met veel vakkennis en wil-
len ons steeds verbeteren. Dat alles vanuit 
onze gezamenlijke passie; bouwen. Als je 
iets gebouwd hebt en je rijdt er later langs, 
dan moet je zoiets hebben van ‘dat hebben 
wij gebouwd!’ Een gevoel van trots. Dat 
maakt dit vak het mooiste wat er is.’’

Veelzijdig
Hoewel Avitec Bouw 
de afgelopen vijf jaar 
gestaag is gegroeid, 
is het familiegevoel 
gebleven. ‘’We hech-
ten geen waarde aan 
titels. We streven 
allemaal hetzelfde 
doel na. Ik heb dan 
wel de leiding, ik 
draag ook graag mijn 
steentje bij aan de 
uitvoering en werk-
voorbereiding. Daar-
naast ben ik samen 
met onze uitvoerder 
en leermeesters 
verantwoordelijk 
voor de begeleiding 
van onze leerlingen. 
Samen zijn we veel-
zijdig en werken we 
aan mooie projecten; 
van seriematige 
woningen en appartementen tot het verzor-
gen van grote transformaties en alles wat 
daar tussenin zit. Werken bij Avitec Bouw 
betekent voor onze collega’s werken met 
veel afwisseling, omdat we heel veel ver-
schillende projecten doen. Personeel? We 
voegen graag goede timmermannen toe 
aan ons team!’’

Avitec Bouw is gevestigd aan het  
Zuiderdiep 34 in Nieuw-Buinen.  
Telefoon: 0599-21 21 70. Zie ook  
www.bouw.avitec.nl. Voor informatie over 
de vacature voor de functie Timmerman, 
kijk op: www.avitec.nl/vacatures/timmer-
man-bouw (RegioMagazine/Vincent Muskee)

Henri Kuhl, Avitec Bouw
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Avik Isolatie, dé specialist in isoleren
"Er zijn nog steeds aantrekkelijke subsidies beschikbaar"

Het isoleren van de woning is een goede investering. Het wooncomfort wordt groter, 
de energiekosten dalen, de woning wordt duurzamer en isoleren is goed voor het 
energielabel. ‘’Bovendien zijn er nog steeds aantrekkelijke subsidies beschikbaar”’, 
zegt Adriaan van Veldhuizen van Avik Isolatie in Vlagtwedde. De ervaren vakman weet 
alles over het isoleren van de woning en geeft altijd het beste advies. ‘’Ook over de 
beschikbare subsidies. Ik kan mensen laten zien wat de mogelijkheden zijn.’’

Perfect werk
Met ruim zestien jaar ervaring in de branche weet Adri-
aan waarover hij praat. ‘’Mensen kunnen bij mij terecht 
voor dakisolatie, vloerisolatie, gevelisolatie, bodemisolatie 
en spouwmuurisolatie. Ik kan vrijwel altijd een passende 
oplossing bieden en mensen ontzorgen. Bovendien lever 
ik kwaliteit. Ik heb de afgelopen jaren heel veel kennis en 

ervaring opgedaan en sta voor 
een perfect resultaat. Dat is in onze 
branche niet altijd zo. Het is heel sim-
pel; ik wil perfect werk leveren en ook na 
tien jaar nog gewoon bij de mensen thuis kunnen 
komen’’, zegt Adriaan, die nogmaals wijst op de verschil-
lende subsidiemogelijkheden. ‘’De subsidiemogelijkheden 

zijn best groot. Veel mensen weten dat niet en laten op die 
manier behoorlijk wat geld liggen.’’

Mogelijkheden
‘’Ik voer zelf de werkzaamheden uit en doe ook de ver-
koopgesprekken. Daardoor zijn de lijnen kort. Ik ben altijd 
eerlijk en geef aan wat mogelijk is maar bespreek ook 
de onmogelijkheden. Die duidelijkheid wordt door de 
klant gewaardeerd. Inmiddels ben ik actief in Groningen, 
Friesland en Drenthe. Ik ga echter geen klus uit de weg.  
Ik werk nauw samen met verschillende isolatiepartners 
en kan doorgaans snel schakelen, ben flexibel en beheer 
mijn eigen agenda’’, zegt Van Veldhuizen, die vooral via 
mond-tot-mondreclame aan nieuwe klussen komt. ‘’Dat 
beschouw ik als een groot compliment. Dat betekent dat je 

goed werk levert.’’

Kwaliteit
Het gaat goed met Avik Isolatie. De 

concurrentie is groot, maar door 
vakwerk te leveren en afspraken 

na te komen staat het bedrijf van 
Van Veldhuizen er heel goed 
op. ‘’Groeien is geen doel. Je 
ziet vaak dat als bedrijven snel 
groeien, dit ten koste gaat van 
kwaliteit. En ik wil nooit con-
cessies doen aan kwaliteit’’, 
vertelt de sympathieke onder-
nemer, die duidelijk geniet van 

zijn werk en het runnen van een 
eigen bedrijf. ‘’Ik ga lekker op de 

ingeslagen weg door. Daarnaast 
blijf ik me ontwikkelen en probeer ik 

nieuwe dingen. Als ondernemer moet je 
steeds bezig blijven.’’

Avik Isolatie is gevestigd aan de Wedderstraat 4 in 
Vlagtwedde. Telefoon: 06-48 11 08 79. Zie ook  
www.avikisolatie.nl. (RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Woonidee Bijl: al ruim twintig jaar een begrip
"Het is heel fijn ondernemen hier in Westerwolde"
Al meer dan twintig jaar geldt Woonidee Bijl als dé specialist op het gebied van raam-
decoratie, vloeren, gordijnen en karpetten. Bovendien is de sfeervolle winkel aan de 
Hoofdstraat 50A de plek om inspiratie op te doen en om je op de beste manier te laten 
adviseren. Aan het roer van Woonidee Bijl staan Vincent en Miranda Bijl. ‘’Het is lekker 
druk en we ervaren elke dag hoe fijn het is om hier in Westerwolde te ondernemen’’, 
vertelt Vincent.

Begrip in Ter Apel en wijde omgeving
Na ruim twintig jaar is Woonidee Bijl een 
begrip in Ter Apel en wijde omgeving. ‘’In 
de kern is er niet zo heel veel veranderd. 
Wel zijn we vier jaar geleden naar deze 
fraaie locatie verhuisd. We zijn al vanaf de 
start hét adres voor raamdecoratie, vloeren, 
gordijnen en behang. We vieren heel mooie 
merken. We hebben gewoon alles voor bin-
nen en bieden nagenoeg iedere oplossing 
op het gebied van raamdecoratie, vloeren, 
gordijnen, behang en karpetten. Natuurlijk 
leveren we maatwerk voor het gehele in-
terieur. Bij ons vind je altijd producten die 
passen bij jouw specifieke smaak, situatie 
en wensen’’, zegt Vincent, die verder laat 
weten dat Woonidee Bijl de klant volledig 
kan ontzorgen. Ook voor de plaatsing en 
montage ben je natuurlijk bij ons aan het 
beste adres. We werken hier met een team 
van vijf mensen.’’

Mooie merken van hoogwaardige  
kwaliteit
Vincent zelf vind je elke dag op de werk-
vloer. ‘’Ik ben vooral buiten en Miranda 
vind je heel vaak in de winkel. Zij geeft 
advies. Daarnaast hebben we ook een 

styliste die je prima kan helpen, Mensen 
komen graag bij ons in de winkel, alleen al 
om inspiratie op te doen. Je vindt er altijd 
de nieuwste collecties en producten van 
de mooiste merken en van hoogwaardige 
kwaliteit. Zo zijn we bijvoorbeeld  Premium 
installateur van de vloeren van Quick-Step 
om maar een voorbeeld te noemen.’’ De 
woonwereld is een dynamische wereld. 
‘’Het is zaak om steeds bij de tijd te blijven. 
Ik durf te zeggen dat wij hier heel goed op 
de hoogte zijn van de laatste ontwikkelin-
gen. Het team volgt bovendien regelmatig 
bijscholingscursussen om zo goed op de 
hoogte te blijven. Het gaat soms heel snel 
in onze wereld’’, weet Bijl.

Betrouwbaar adres: alles voor binnen
Woonidee Bijl staat voor kwaliteit. Voor 
service. ‘’Verder zijn we zeer betrouwbaar 
en komen we onze afspraken na. Klanten 
vinden dat belangrijk. Daarnaast hebben 
we een heel breed aanbod, geven we 
deskundig advies en vind je bij ons altijd 
de laatste woontrends en kunnen we ook 
prima uit de voeten met grotere projecten 
tot wel 2500 vierkante meter’’, zegt Vin-
cent, die het elke dag opnieuw goed naar 

de zin heeft. ‘’We gaan lekker zo door. Elke 
dag biedt nieuwe kansen. Je weet nooit wat 
de toekomst nog zal brengen.  We gaan op 
de ingeslagen weg door hier in het mooie 
Westerwolde’’, besluit de actieve onderne-
mer.

Woonidee Bijl is gevestigd aan de Hoofd-
straat 50A in Ter Apel. Telefoon: 0599-58 
09 10. Zie ook de website www.wooni-
deebijl.nl. De winkel van Woonidee Bijl is 
met uitzondering van zondag en maandag 
elke dag geopend. (RegioMagazine/Vincent 
Muskee)
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Schildersbedrijf N. Huiting in Nieuw-Buinen
Voor relatief weinig geld een ‘nieuwe’ keuken
Dat Schildersbedrijf N. Huiting in Nieuw Buinen de specialist is op het gebied van 
schilderwerk en dat het ook een vertrouwd adres is voor de bestrijding van houtrot en 
het plaatsen van glas, is ondertussen genoegzaam bekend. Dat het bedrijf ook over een 
eigen spuiterij beschikt, is wellicht een beter bewaard geheim. Niek Huiting vertelt er 
graag over.

Grootste spuiterij van Noord Nederland
‘De spuiterij hebben we al acht jaar. Sinds 
een jaar of drie krijgen we het echter 
drukker en drukker met het spuiten van 
vooral keukens. Wil jij een ‘nieuwe’ keuken, 
dan halen wij de losse delen uit huis en 
spuiten we die in onze eigen spuiterij. Onze 
schilders schilderen ondertussen de vaste 
delen van de keuken thuis. Vervolgens krijg 
je een prachtig gespoten ‘nieuwe’ keuken, 
en dat voor veel minder geld dan wanneer 
je een nieuwe keuken koopt. De vraag naar 
deze dienst wordt steeds groter. Natuurlijk 
kunnen we bijvoorbeeld ook binnendeuren 
en meubels hier prima spuiten’, zegt Niek. 
‘We doen alles zelf. We halen dus zelf de 
losse delen uit de keuken en na het spuiten 
plaatsen we die gewoon weer terug. Deze 
formule werkt echt perfect. Dit omdat we 
dus heel het traject zelf kunnen uitvoeren. 
Ondertussen zijn we op dit vlak wellicht al 

de grootste spuiterij van Noord Nederland, 
waarbij we alle drie de Noordelijke 
provincies bedienen, inclusief een stukje 
Overijssel’, zegt Niek.

Rijke historie
Ondertussen werken er tien mensen bij 
Schildersbedrijf N. Huiting. ‘Eén daarvan 
werkt in de spuiterij’, zegt Niek. ‘En als 
we een grotere klus hebben, dan kan ik 
gemakkelijk extra gekwalificeerd personeel 
inhuren. Zo kunnen we nagenoeg alle 
klussen prima zelf aan.’ Schildersbedrijf 
N. Huiting in Nieuw Buinen is een echt 
familiebedrijf. ‘Onze historie gaat in elk 
geval terug tot het jaar 1860. Verder 
terugzoeken lukte niet. Ik heb het vak van 
mijn vader geleerd. Na een studie van 
vier jaar in Zwolle ben ik eerst bij hem in 
dienst gekomen. Vervolgens heb ik de zaak 
overgenomen’, zegt Niek. 

Met de tijd mee
De rijke historie houdt echter niet in 
dat alles nog net zoals vroeger gaat bij 
Schildersbedrijf N. Huiting. ‘De spuiterij 
is daar wel een mooi voorbeeld van. 

Onze dienstverlening is ook echt breder 
geworden. Gaan we bijvoorbeeld met 
de keuken aan de slag en moet er een 
nieuwe plint geplaatst worden, dan doen 
we dat ook. Ook komt het voor dat we de 
binnendeuren spuiten. We kunnen de klant 
wat dat betreft dus van A tot Z ontzorgen. 
We zijn dan weliswaar al een oud bedrijf, 
maar gaan dus zeer nadrukkelijk met de tijd 
mee.’

Schildersbedrijf N. Huiting is gevestigd aan 
deIndustrieweg 2C in Nieuw Buinen.  
Telefoon: 0599 - 65 19 75. Zie ook  
www.schildersbedrijfhuiting.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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