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Ook een makelaar verhuisd wel eens, 
‘t Drentsche Huys verhuisde van 
Veenoord naar Emmen

Na veel mensen begeleid te hebben in de zoektocht naar hun nieuwe woning en talloze 
sleuteloverdrachten geregeld te hebben was het nu tijd voor een verhuizing van de ma-
kelaar zelf. ’t Drentsche huis verhuisde begin mei van Veenoord naar de Nijkampenweg 
in Emmen en inmiddels zijn alle verhuisdozen uitgepakt. 

“We zijn ontzettend blij met ons nieuwe 
kantoor en voelen ons hier in Emmen al 
helemaal thuis”, aldus Albert Pol, één van 
de eigenaren van het makelaarskantoor. 
“We zitten hier op een mooie locatie, op 
een goed zichtbare en opvallende plek en 
kunnen onze klanten vanuit Emmen nog 

beter van dienst zijn omdat we nu centraler 
in de regio gehuisvest zijn.” Albert heeft 
meer dan 20 jaar ervaring in de makelaardij, 
zowel in Nederland als in Duitsland en hij 
begon het kantoor in 2019 in Veenoord. 
“Daar hadden we het overigens ook prima 
naar onze zin, maar de ruimte werd daar wat 

te klein voor ons.” Ilona Ruardij-Wegkamp is 
de andere eigenaar van het makelaarskan-
toor. Zij werkt al sinds 2008 in de makelaar-
dij en werd in 2021 zelf ook makelaar. Begin 
2023 kreeg ze de kans om mede-eigenaar 
van ’t Drentsche Huys te worden, een kans 
die ze met beide handen aangreep. “Ik vond 
het werk op kantoor al ontzettend leuk om 
te doen maar de rol van makelaar geeft me 
nog veel meer voldoening in mijn werk”, 
legt ze uit.

Lees verder op pagina 3!
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Vervolg van voorpagina
Ook een makelaar verhuisd wel eens, ‘t Drentsche 
Huys verhuisde van Veenoord naar Emmen
 “Ik vind het geweldig om mensen te kunnen helpen bij 
het verkopen van hun woning en het vinden van hun 
droomhuis en hoe leuk is het om iedere dag verschillende 
mensen te mogen ontmoeten?” Albert en Ilona worden 
ondersteunt door Alicia Kroesen, als binnendienstme-
dewerker is zij het eerste aanspreekpunt voor klanten 
en weet ze dus ook altijd wat er speelt. “Dat is ook onze 
kracht”, aldus Ilona, “ons team is klein en daardoor zijn de 
lijntjes dus ook altijd kort, wij weten van elkaar waar we 
mee bezig zijn en wie onze klanten zijn.” 

Verfrissende aanpak
“Wat dat betreft hebben we ook wel een beetje onze eigen 
aanpak hoor”, vult Albert haar aan. “We gaan altijd voor 
het beste resultaat voor de klant, bellen dezelfde dag nog 
terug als we even niet bereikbaar waren en men mag ons 
zelfs whatsappen als men dat wil. Geen woorden maar da-
den dus, we zijn van de daadkrachtige aanpak.” Duidelijke 
afspraken, flexibele kantoortijden en in de stijl van deze 
tijd. Om maximaal aan de wensen van de klant te kunnen 
voldoen, heeft ’t Drentsche Huys Makelaars & Taxateurs 
bewust gekozen voor een brede dienstverlening. Wil je 
je huis verkopen dan wordt er altijd begonnen met een 
oriënterend gesprek bij de woning, zodat er een vraagprijs 
bepaald kan worden. Daarnaast zal er tijdens dat gesprek 
besproken worden welke stappen bij het verkoopproces 
horen. Onder andere het plaatsen van een ‘te koop’ bord 
in de tuin, een professionele presentatie van de woning, 
de verkoopstrategie en noem maar op. Uiteraard zal dit 
allemaal in nauw overleg met de verkoper zijn. Want jouw 
woning verkopen doe je immers samen met de makelaar! 
Funda, Social media en de website van ’t Drentsche Huys 
worden ook ingezet als marketingkanalen en zo kan er via 
je eigen en het sociale netwerk van ’t Drentsche Huys een 
grote groep potentiële kopers bereikt worden.

Ben je juist op zoek naar een aankoopmakelaar om een 
woning te zoeken in Zuid-Oost Drenthe? Of wil jij mis-
schien je woning verhuren? Dan kan je uiteraard ook bij ’t 
Drentsche Huys terecht. ’T Drentsche Huys is een allround 
kantoor en heeft ervaring met zowel verkoop, aankoop, 
verhuur, projecten en natuurlijk taxeren. De taxatierappor-
ten zijn snel gereed en voldoen aan wettelijke regels! Hun 
kantoorspreuk is niet voor niets: maak kennis met onze 
daadkracht, dan ben je zo verkocht! 

Zelf ook verhuisplannen?
Albert, Ilona en Alicia staan klaar om je te helpen je droom-
huis te vinden, je huidige woning succesvol te verkopen of 

om de verhuur of huur van een woning te regelen. Neem 
contact met hen op voor een GRATIS waardebepaling van 
je woning, het laten opmaken van een taxatierapport of 
andere vraag. Kom je langs op het kantoor aan de Nijkam-
penweg dan parkeer je gratis praktisch voor de deur en 
de koffie staat natuurlijk klaar! (RegioMagazine/Miranda 
Wolters)

’t Drentsche Huys
Nijkampenweg 82  |  Emmen
Telefoonnummer: 0591 – 74 52 82
E-mailadres: info@drentschehuys.nl
Website: www.drentschehuys.nl
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COLUMN | STEFAN STERKEN FFP 
Op de website van de belastingdienst staat de vraag: 
“Mag ik mijn hypotheekrente altijd aftrekken?” Het 
antwoord luidt: “Niet altijd. Het hangt af van uw hypo-
theek.” In deze column wil ik eens stil staan bij de hypo-
theekrenteaftrek voor hypotheken afgesloten voor 2013. 
De belastingdienst zegt dan: “Dan hebt u op de oorspron-
kelijke lening recht op maximaal 30 jaar hypotheekren-
teaftrek. De termijn van 30 jaar gaat iedere keer opnieuw 
in voor het bedrag waarmee u uw hypotheek verhoogt”.
Maar hoe zit het dan als er afgelost is?

Hypotheken afgesloten voor 2013 vallen onder het 
zogenaamde overgangsrecht. Er gold toen geen 
aflosverplichting, waardoor er ook voor een spaar-
hypotheek,  levenhypotheek of aflossingsvrije hypo-
theek renteaftrek bestaat. Je hebt recht op 30 jaar 
renteaftrek vanaf het moment dat je de hypotheek 
voor de eerste keer hebt afgesloten en deze 30-jaars 
termijn ging gelden vanaf 01-01-2001. 

In de praktijk kom ik regelmatig in gesprek met 
klanten die een hypotheek hebben onder het 
overgangsrecht. Dan is het belangrijk om het 
hypotheekverleden goed in kaart te krijgen. Iemand 
die voor 2001 al een eigen woning had, met een 
hypotheek, komt dicht in de buurt bij het moment 
dat de hypotheekrente niet meer aftrekbaar is. 
Immers op 01-01-2031 zit de 30-jaars termijn erop. 
Dat betekent dat de netto maandlasten vanaf dat 
moment hoger worden. 

Ook zie ik regelmatig in de praktijk dat klanten al een 
deel van de hypotheek hebben afgelost. Ze hebben 
bijvoorbeeld in het verleden een spaarhypotheek 
gehad en deze is inmiddels afgelopen of klanten die 
hun beleggingshypotheek hebben omgezet naar een 
annuïteitenhypotheek, waarbij er inmiddels ook een 
lagere schuld is ontstaan.

Het is dan belangrijk om je te realiseren dat het 
verhogen van deze hypotheekschuld niet zorgt voor 

extra jaren renteaftrek. Is er een wens om te verhui-
zen of om te verbouwen, dan is er vaak een hogere 
hypotheek nodig. Deze verhoging van de hypotheek, 
zorgt dus niet voor extra jaren renteaftrek. 

Met een voorbeeld zal ik dit toelichten. Een stel 
heeft een woning gekocht op 01-07-2003 en een 
beleggingshypotheek afgesloten van € 170.000,-. 
Voor deze € 170.000,- geldt een renteaftrek tot 01-
07-2033. In 2010 hebben ze de beleggings- 
hypotheek omgezet naar een annuïteitenhypo-
theek en de restschuld bedraagt op dit moment 
nog € 100.000,-.  Nu wensen ze een verbouwing te 
financieren van € 50.000,-. Hiervoor sluiten ze een 
annuïteitenhypotheek af met een looptijd van 30 
jaar. De rente over deze hypotheekverhoging is ech-
ter maar aftrekbaar tot 01-07-2033. Want de totale 
schuld wordt niet hoger dan het bedrag waarvoor de 
30-jaars renteaftrek geldt. 

Ben je op zoek naar een goed advies?  
Plan een afspraak bij ons op kantoor. 

T: 0591-64 08 00 | Marktplein 152 | Emmen

Mag ik mijn hypotheekrente altijd aftrekken?

Kamst Mode Nieuw-Amsterdam in een nieuw jasje
Bas en Vanessa Kamst kunnen zich de verbouwing van de 
winkel in Nieuw-Amsterdam in 2015 nog goed herinneren. 
Niet alleen hadden ze als derde generatie net de zaak over-
genomen, maar werd in diezelfde periode ook hun eerste 
kindje geboren. De winkel was destijds hoognodig toe aan 
een update. Nu, negen jaar later, is het opnieuw tijd voor 
een verbouwing. Deze keer is de aanleiding anders. 

De reden van de verbouwing 
is de komst van een com-
pleet nieuwe pui. Een pui 
die in de winter de kou beter 
buiten houdt en in de zomer 
de hitte afweert. Verduurza-
ming dus. Al eerder werden 
er 56 zonnepanelen op het 
dak gelegd. Op deze manier 
is Kamst Mode qua verduur-
zaming weer klaar voor de 
toekomst. De nieuwe pui zal 
niet alleen zorgen voor een 
compleet nieuwe aanblik van 
het pand maar ook voor veel 
meer daglicht in de winkel. 

Zoals het zo vaak gaat: van 
het een komt het ander. Daar-
om zal er ook in de winkel 
het nodige veranderen en dat 
blijft niet alleen bij een likje 
verf. Kamst Mode is namelijk 
een unieke samenwerking 
aangegaan met Woonwinkel 
Drok en Annelies Bloemen 
& Wonen uit Nieuw-Amster-
dam. Zij verzorgen alles van 
paskamergordijnen tot tapijt 
en van nieuwe meubelen tot 
woonaccessoires. Het leuke 
is: de meubelen en acces-
soires zijn vanaf dat moment 

ook bij Kamst Mode te koop. 
Op die manier zal de aanblik 
in de winkel met regelmaat 
rouleren. Is de klant en-
thousiast over de stijl, dan 
is de stap naar de woon-/
bloemenwinkel niet zo groot. 
Deze is namelijk te vinden in 
dezelfde straat. 

Om alvast wat ruimte te 
creëren zal er op 24 juni 
een heuse luifelverkoop 
plaatsvinden. Hier zullen 
kledingstukken, schoenen en 
accessoires extra voordelig 
worden aangeboden. 

Op maandag 1 juli gaat de 
verbouwing echt van start. 
Op die dag is Kamst Mode in 
Nieuw-Amsterdam gesloten. 
Vanaf dinsdag 2 juli is de 
winkel weer open in aange-
paste vorm. Ook dan zullen er 
continue verbouwingsaanbie-
dingen zijn naast de nieuwste 
hoogzomercollectie. 

Volg de verbouwing op de 
Facebook- en Instagram 
pagina van Kamst Mode.
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Arjan Drent van Vloermagazijn Emmen is al
35 jaar werkzaam in de branche
Ga je verhuizen of verbouwen of is je vloer gewoon aan vervanging 
toe? Dan is een vloer van Vloermagazijn Emmen een goede keuze 
want de collectie vloeren is er namelijk zo groot dat er altijd een 
vloer naar wens leverbaar is. De jarenlange ervaring in de branche 
van eigenaar Arjan Drent zorgt voor een professioneel en eerlijk 
advies zodat je zo lang mogelijk van je vloer kunt genieten.  

35 jaar in het vak
Arjan viert dit jaar een bijzonder 
jubileum want hij is namelijk al 
35 jaar werkzaam als specialist op 
het gebied van woninginrichting. 
“Ik begon als jonkie bij Dick Ste-
vens in Klazienaveen. Zij waren op 
zoek naar een woningstoffeerder 
en ik ben er gewoon naar binnen 
gelopen en werd direct aange-
nomen. Ervaring had ik nog niet 
maar mijn collega Herman Heller 
leerde me alle fijne kneepjes van 
het vak. Daarnaast volgde ik ook 
nog een aantal officiële opleidin-
gen en mocht ik me uiteindelijk 
specialist gaan noemen. “Ik heb 
in de afgelopen 35 jaar een een 
enorme hoeveelheid m2 vloe-
ren verkocht en gelegd en ben 
daardoor goed op de hoogte van 
alle mogelijkheden en eventuele 
onmogelijkheden. Alhoewel dat 
laatste niet zo vaak voorkomt 
want voor alle situaties en toepas-
singen is altijd wel een oplossing 
te vinden.” Na eerst een tijd bij 
Dick Stevens gewerkt te hebben 
ging Arjan vervolgens als freelan-
cer voor verschillende speciaal-
zaken aan de slag en opende hij 

een tijd geleden Vloermagazijn 
Emmen aan de Handelsweg 16 
op het industrieterrein in Emmen, 
vlakbij Barger-Oosterveld.  

Vloeren in alle soorten en maten 
In de collectie van Vloermagazijn 
Emmen vind je vloeren in alle 
soorten en maten, in verschil-
lende prijsklassen zodat er voor 
ieder budget iets beschikbaar 
is. Arjan: “Achter in onze winkel 
vindt men de outlet waar we een 
grote collectie voorraadvloeren 
aanbieden. Het gaat hierbij vaak 
om vloeren die bij de fabrikant uit 
productie gaan en waarvan nog 
grote hoeveelheden beschikbaar 
zijn. Die kopen we simpelweg op 
tegen een scherpe prijs zodat we 
deze ook weer voor een vriende-
lijke prijs aan onze klanten kun-
nen doorverkopen. 

De kwaliteit is hoe dan ook 
gewoon altijd goed en Vloerma-
gazijn Emmen levert vloeren van 
een paar m2 tot zelfs vloeren van 
maar liefst 300m2. Veel mensen 
kiezen veel mensen de laatste 
jaren voor een PVC-vloer en dan 

vaak in een visgraatmotief. Dit 
patroon is tijdloos, in allerlei 
verschillende kleuren verkrijgbaar 
en past in vrijwel iedere interi-
eurstijl. Groot voordeel van een 
PVC-vloer is dat het erg gemakke-
lijk in onderhoud is en bovendien 
kan de vloer tegen een stootje 
en gaat deze dus lang mee. Ook 
is de vloer goed toe te passen als 
er vloerverwarming aanwezig is. 
Verder is er natuurlijk ook nog 
altijd het gewone tapijt en worden 
ook laminaat- of vinylvloeren nog 
altijd gelegd. In die laatste cate-
gorieën komen de brede planken 
of xxl-plankenvloeren zo langza-

merhand ook weer terug in de top 
10 van meest verkochte vloeren. 
Zo is er voor iedere toepassing 
wel een vloer te vinden, of het nu 
gaat om een badkamer, keuken, 
woonruimte of grote kantoor- of 
winkelruimte. 

Kom langs of maak een afspraak 
voor een huisbezoek 
De keuze voor welke vloer dan 
ook in je woning of bedrijfspand 
is een persoonlijke en daarmee 
helpt en adviseert het team van 
Vloermagazijn Emmen je na-
tuurlijk graag. Kom langs in de 
showroom aan de Handelsweg 16 

in Barger-Oosterveld of maak een 
afspraak voor een huisbezoek. Het 
meetwerk en het goede advies is 
vanzelfsprekend gewoon inbegre-
pen in de prijs van de vloer en dat 
geldt voor het kopje koffie of thee 
en wat lekkers in de showroom 
natuurlijk ook. Vanwege het jubi-
leum van Arjan is er ook nog eens 
een mooie actie, alle kopende 
klanten krijgen nu een bioscoop-
bon voor een leuke avond uit! 
(RegioMagazine/Miranda Wolters)  

Vloermagazijn Emmen  
Handelsweg 16  |  Emmen 
Tel: 06 – 11 85 00 79

Foto: Martin Zaagman
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Alfring zelf-maak-mode 
stopt per 28 juni
"We gaan ons geen moment
vervelen, we hebben samen heel 
veel hobby's"

Je kunt het gerust het einde van een tijdperk noemen. Alfring zelf-maak-mode sluit per 
28 juni, dus 27 juni is de laatste dag. Alhoewel. ¨We hebben besloten de winkel in de 
maanden juli en augustus op de dinsdagen(vlindermarkten) en woensdagen nog open 
te houden, afhankelijk van het resultaat in die maanden en de nog resterende voorraad 
kijken we wat we eventueel daarna nog doen maar in december is het écht klaar¨, zegt 
Piet Alfring (69), die samen met zijn vrouw Janny (bijna 67) tientallen jaren het gezicht 
van de zaak aan de Derksstraat was. Bang voor een zwart gat zijn ze zeker niet. ¨We 
hebben beiden heel veel hobby´s. En wij hebben een enorm grote tuin. We verwachten 
ons echt geen seconde vervelen¨, zegt Piet.

Mooi geweest
¨Het is nu zaak om aan onszelf te denken. 
We hebben heel lang heel hard gewerkt en 
al het nodige meegemaakt. We zijn beiden 
nog fit en zijn nu nog in de gelegenheid 
om te reizen bijvoorbeeld. Daarom zien 
we ook uit naar het afscheid. Natuurlijk 
hebben we ons hart verpand aan onze 
zaak, maar we zien zeker ook uit naar het 
einde. Het is mooi geweest¨, vertelt Piet. 
Alfring begon ooit met de verkoop en 
onderhoud van naaimachines. Met de jaren 
werd de dienstverlening enorm uitgebreid, 
met fournituren die bij naaien en quilten 
gebruikt worden, met een enorme collectie 
borduurpakketten en bijbehorende materi-
alen, met brei- en haakgarens. En met nog 
heel veel meer. Bekend is ook de webshop 
borduurgigant.nl, waar meer dan 30.000 
verschillende borduurproducten aangebo-
den worden.

Borduurgigant.nl
¨Goed nieuws voor de borduurliefhebbers, 
want onze oudste dochter gaat de webshop 
borduurgigant.nl in beheer nemen. Daar 
zijn ongetwijfeld heel veel mensen erg 
blij mee. Zaken zoals die van ons, sterven 
langzaam uit. Voor bijvoorbeeld een goede 
naaimachinewinkel is er straks alleen nog 
Rob Vos. Het zal voor de mensen lastig 
worden om nog snel aan goed materiaal 
te komen. Ja, misschien op de markt elke 
vrijdag in Emmen. Maar goed, dan werken 
de meeste mensen. We moeten constate-
ren dat naaien en ook borduren door het 

verdwijnen van winkels als die van ons in 
populariteit afneemt. Het is wat het is. Wij 
hebben heel lang heel veel mensen zeer 
goed kunnen bedienen. Het zal voor veel 
mensen straks even zoeken zijn.¨

Waardering
De tuin, reizen en fotograferen. Het zijn 
zomaar wat hobby´s van Piet en Janny. 
¨Mijn vrouw borduurt nog graag, we lezen 
veel. We kijken echt uit naar het afscheid. 
Het ligt in de planning om ons pand te 
verkopen. Daar is al belangstelling voor. 
Terugkijkend hebben we het altijd met veel 
plezier gedaan. Het is best lastig geweest 
om de fourniturenhandel rendabel te 
maken. Wij kunnen trots zijn op wat we 
hebben neergezet. Via collega's en mijn 
accountant heb ik nog wel onderzocht of 
er eventueel overnamekandidaten waren. 
Die zijn er echter niet. De handel is ook ver-
anderd. Neem bijvoorbeeld naaimachines. 
Daarvoor ging je vroeger naar de specialist, 
maar tegenwoordig koop je ze ook al bij 
Lidl en Aldi. Leuk en aardig allemaal, totdat 
er problemen ontstaan. Wij hebben altijd 
kwaliteitsproducten aangeboden en een zo 
goed mogelijke service geboden. Mensen 
hebben dat zeker gewaardeerd. Dat heb-
ben we altijd zo gevoeld¨, besluit Alfring.

Alfring zelf-maak-mode is gevestigd aan de 
Derksstraat 158 in Emmen.  
Telefoon: 0591- 55 53 53. Zie ook de  
website www.borduurgigant.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)

Foto: Martin Zaagman
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Van Deursen woning- en projectstoffering opent 
showroom in Veenoord
"Op deze manier kunnen we onze klanten nóg beter van dienst zijn"
Vier jaar geleden begon Robin van Deursen zijn eigen bedrijf: Van 
Deursen woning- en projectstoffering. ¨En vanaf de eerste dag is het 
druk geweest. Sinds anderhalf jaar werk ik samen met Danny Lubbers 
(DL Vloeren). Daardoor zijn we nog beter inzetbaar en kunnen we nog 
meer doen¨, vertelt Robin. Om de klanten nog beter van dienst te 
kunnen zijn werd onlangs een showroom geopend in Veenoord.

Ervaren stoffeerder
Voor Robin voor zichzelf begon, 
werkte hij al acht jaar als stoffeer-
der. ¨Op een gegeven moment 
was de tijd rijp om voor mezelf te 
beginnen. In de vier jaar dat ik nu 
actief ben, ben ik nog geen dag 
thuis geweest. Het is een voordeel 
dat je al een netwerk hebt opge-
bouwd. En als jij je werk goed en 
netjes doet, dan wordt daar over 
gepraat. Het is een goede stap 
geweest om voor mezelf te begin-
nen¨, vertelt hij. ¨Ik zeg altijd dat 
ik de vloeren leg op een manier 
zoals ik het thuis ook zou willen 
hebben. Met minder neem ik geen 
genoegen.¨

Nog betere service
Van Deursen was al langer op 
zoek naar een showroom. ¨Zo 
kunnen we een nog betere service 
bieden. Mensen kunnen in de 
showroom een vloer uitzoeken 
en stalen mee naar huis nemen 
om te kijken of het past binnen 
het interieur. Door de showroom 
kunnen we onze klanten van A 
tot Z bedienen. In eerste instantie 

is onze showroom in Veenoord 
op afspraak open´, zegt Robin. 
¨Mensen vinden het bovendien 
prettig als ze steeds zaken doen 
met dezelfde persoon. Kies je 
voor een groter bedrijf, dan krijg 
je vaak met verschillende mensen 
te maken. En dat is bij ons dus 
niet het geval.¨

Volledig ingerichte showroom
Ondertussen is de showroom 
volledig ingericht met vloeren, 
plinten en akoestische wandpa-
nelen. ¨We werken straks met 
drie merken waarbij mensen de 
keuze hebben uit tweehonderd 
verschillende vloeren. Dat vinden 
we ook meer dan genoeg. Met nog 
meer aanbod zien de klanten door 
de bomen het bos niet meer¨, 
zegt Robin terecht. ¨We bieden 
verschillende vloeren; van PVC 
tot tapijt en ook marmoleum. We 
kunnen dit allemaal zelf leggen. 
Ondertussen kijken we of we 
in de toekomst ook iets kunnen 
doen met vloeibaar marmoleum. 
We hebben de eerste cursus 
ondertussen al gevolgd.¨

Goede naam
Van Deursen woning- en project-
stoffering heeft in korte tijd een 
heel goede naam opgebouwd. 
¨Omdat we de klant volledig 
kunnen ontzorgen en omdat we 
kwaliteit bieden. Klanttevreden-

heid is voor ons erg belangrijk. 
Met de showroom krijgen we het 
nog drukker. Maar dat vinden we 
helemaal niet erg. We hebben 
namelijk ontzettend veel plezier 
in ons werk.¨

Van Deursen woning- en project-
stoffering is met de showroom 
gevestigd aan de Boerdijk 46A in 
Veenoord. Telefoon: 06 - 25 09 
84 98 (Robin) en 06-40 26 03 17 
(Danny). (RegioMagazine/Vincent 
Muskee)

Foto: Martin Zaagman
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Ron Haans: “Het gaat mij erom dat mensen een 
actieve leefstijl creëren voor zichzelf”
Winschoten – Ron Haans, een succesvolle fitnessondernemer met inmiddels twintig sportscholen door heel Noord-
Nederland en één in Duitsland, heeft dit jaar de Ondernemersprijs Oost Groningen 2024 gewonnen. “Ik ben hartstikke 
blij en trots met deze erkenning,” aldus Haans. “Ik had dit totaal niet verwacht, maar wel op gehoopt. We hebben met 
het team iets ongelofelijks gedaan. We waren de eerste sportschool die voor een ondernemersprijs in Nederland is 
genomineerd.”

Volgens Ron is de sleutelfactor tot zijn succes de brede 
promotie van een gezonde leefstijl. “We zijn op veel plek-
ken aanwezig en bereiken per locatie duizenden sporters. 
Hierdoor kunnen we onze visie op een gezonde leefstijl 
breed uitdragen.”

Fitnessbranche
Haans begon zijn carrière in de fitnessbranche op 15 mei 
1995, toen hij zijn eerste sportschool in Zuidlaren over-
nam. “In die tijd was ik directeur van een groot vakan-
tiepark, ‘Gran Dorado’ (tegenwoordig Center Parcs). Mijn 
droom was altijd om een eigen bedrijf te hebben. Toen de 
sportschool in Zuidlaren failliet ging, heb ik deze overge-
nomen.” De eerste sportschool kende echter een moei-
zame start. “De ingang werd gedeeld met een Chinees res-
taurant, wat absoluut geen succes was. De plek en situatie 
waren niet ideaal. Daarom ging ik op zoek naar een tweede 
vestiging, die ik vond in Hoogezand. Hier begon het echte 
succes.” In 1997 opende Haans een nieuwe vestiging in 
Winschoten. Dit bleek een belangrijke stap in de groei van 
zijn fitnessketen. Voor hij de fitnessbranche inging, was 
Ron Haans een topsporter in hockey en voetbal. Zijn leven 
veranderde echter drastisch na een ongeval in 1988 met 
een GADO-bus in Groningen, waarbij hij zijn nek brak. Het 
herstel duurde jaren, maar uiteindelijk slaagde de onder-
nemer uit Winschoten erin om zijn droom te realiseren: 
een succesvolle fitnessketen opbouwen.

Grote uitdaging
“De grootste uitdaging was om te starten met nul guldens. 
Ik had een mooie functie in het bedrijfsleven en maakte 
de omschakeling naar eigen ondernemerschap. Het begin 
was zwaar; elke gulden moest ik omdraaien. Stap voor stap 
heb ik elke club opgebouwd,” vertelt Haans. Vandaag de 
dag is Ron Haans een trotse eigenaar van een bloeiende 
sportschoolketen en een inspiratie voor vele ondernemers 
in de regio. Met zijn doorzettingsvermogen en visie heeft 
hij niet alleen een succesvol bedrijf opgebouwd, maar ook 
bijgedragen aan de bevordering van een gezonde leefstijl 
in Noord-Nederland.

Mee met de tijd
Ron Haans gaat met de tijd mee. Naast de gebruikelijke 
sportapparaten zijn er in zijn sportscholen nu ook moderne 
E-gym apparatuur te vinden. Bovendien verdiept Ron zich 
in kunstmatige intelligentie (AI) om te onderzoeken hoe 
deze technologie een rol kan spelen binnen zijn sport-

schoolketen. “De kennis die AI biedt is enorm, en we moe-
ten daar gebruik van maken. We willen sportprogramma’s 
afstemmen op de wensen van de klant,” legt Ron uit.

Hoogtepunt
Een hoogtepunt in de geschiedenis van Ron Haans, is de 
dansafdeling, die 25 jaar lang in Winschoten gevestigd 
was. “De grote groep dansers behaalde vele prijzen, zowel 
nationaal als internationaal. Na 25 jaar zijn we daarmee 
gestopt, deels omdat er nieuwe sporten opkwamen, zoals 
Ricochet en zaalvoetbal. We moesten met de tijd meegaan 
om te kunnen blijven bestaan,” zegt Ron. “Het probleem 
was dat we te groot werden en de focus op de fitnessclubs 
afnam. Daarom heb ik besloten om met alles te stoppen 
en me volledig op het bedrijf te richten,” aldus Ron. “Nadat 
ik de nevenactiviteiten had stopgezet, begon de groei van 
twee clubs naar vier, en zo verder.”

Duurzaamheid
Duurzaamheid staat hoog op de agenda bij Ron Haans. Alle 
20 clubs zijn voorzien van led-verlichting en de meeste ap-
paratuur is zelfvoorzienend qua stroom, met uitzondering 
van de loopbanden. “Daarnaast zijn we bezig overal zon-
nepanelen aan te leggen en zijn de meeste clubs inmiddels 
van het gas af,” zegt Ron.

Visite
Haans heeft opnieuw inspiratie gevonden en heeft voor 
zichzelf een nieuwe visie geformuleerd. Zijn doel is het 
opzetten van een sportschoolketen die mensen helpt een 
actieve leefstijl te ontwikkelen en meer te bewegen. “Veel 
locaties dicht bij de mensen in de regio, betaalbare kwali-
teit en altijd open. Sporters moeten zelf kunnen bepalen 
wanneer ze langskomen, zonder dat we nee verkopen. We 
willen alle drempels wegnemen,” aldus Ron.

Alle terreinen van zijn sportscholen zijn beveiligd met 
camera’s en aangesloten bij een meldkamer, wat de veilig-
heid van de leden waarborgt. “Alle leden hebben een tag 
en kunnen op al onze locaties 24 uur per dag sporten. Door 
geen sluitingstijden te hebben, is het echt gaan draaien. 
Mensen willen gefaciliteerd worden,” legt Ron uit.

Met tweehonderd medewerkers en meer dan veertigdui-
zend mensen die jaarlijks komen sporten, is de fitnesske-
ten in een paar jaar tijd uitgegroeid tot een miljoenenbe-
drijf. Het verdienmodel is een basis-abonnement van een 
paar tientjes per maand, plus extra’s oplopend tot twee-
honderd euro per maand.

Toekomstplannen
Op de vraag hoe de toekomst eruitziet, antwoordt Ron 
veelbelovend: “Ons team groeit en groeit. Momenteel zit 
ons kantoor in Veendam, maar ik ben op zoek naar een 
plek waar het team samen kan komen. Daarnaast wil ik 
daar een eigen opleidingsinstituut opzetten, zodat alle 
medewerkers de juiste opleidingen en cursussen kunnen 
volgen,” legt Ron uit. “Nadat deze stap is gezet, kunnen we 
weer verder werken aan de toekomst.” Met deze innova-
tieve en duurzame benadering laat Ron Haans zien dat hij 
met de tijd meegaat en klaar is voor de uitdagingen van de 
toekomst in de sportschoolbranche.

Meer informatie? Bekijk dan de website van Ron Haans 
Fitnesscentrum.

Fitnesscentrum Ron Haans  
Brinkenhalte 16   |  Emmen  |  Tel: 0591 - 72 51 95  
www.ronhaans.nl  |  Email: emmen@ronhaans.nl
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Autobedrijf Van Boven in Emmen:
Suzuki verkozen tot klantvriendelijkste 
automotivebedrijf van Nederland!
Mooi nieuws van Autobedrijf van Boven in Emmen. Marktonderzoeksbureau MarketRes-
ponse heeft Suzuki namelijk uitgeroepen tot het klantvriendelijkste bedrijf van Neder-
land in de automotivesector. ¨De ranglijst komt tot stand op basis van daadwerkelijke 
klantervaringen, wat deze overwinning extra glans geeft¨, legt Rosilde van Boven 
uit. ¨ Sinds 2007 onderzoekt MarketResponse jaarlijks de klanttevredenheid van de 
Nederlandse consument. Dit is het grootste onafhankelijke en doorlopende consumen-
tenonderzoek naar ‘het klantvriendelijkste bedrijf’. Daarbij wordt uitsluitend gekeken 
naar de beoordeling van echte klanten. De bedrijven kunnen zelf geen enkele invloed 
uitoefenen op de uitslag. Een eervolle overwinning dus.¨

Nieuwe Suzuki Swift
Maar er is meer goed nieuws van Autobe-
drijf van Boven. Zo is de derde generatie 
van de Suzuki Swift gepresenteerd. De 
derde generatie staat als primeur op de 
Autosalon van Genève en valt op door zijn 
volledig nieuwe styling met het kenmer-
kende Swift-DNA. Hij is ruimer en comfor-
tabeler dan ooit en biedt nieuwe tech-
nologie voor meer veiligheid. En dankzij 
het nieuwe, lichtgewicht platform staat 
de Swift bovendien garant voor aanspre-
kende prestaties en optimale efficiency. 
De Swift is uitgegroeid tot hét icoon van 
Suzuki, waarvan wereldwijd al meer dan 
5,3 miljoen exemplaren verkocht zijn. De 
designers hebben een volledig nieuw ont-
werp gecreëerd dat niet alleen de zintui-
gen prikkelt, maar ook trouw blijft aan het 
kenmerkende Swift-DNA.

Twee motoren
Het resultaat is een typisch Europees 
exterieurdesign in combinatie met een 
sportief en functioneel interieur, levendige 

rijeigenschappen en nieuwe technologie 
voor maximale gemoedsrust. De nieuwe 
Suzuki Swift staat garant voor een plezierig 
en wendbaar rijgedrag dankzij het lage 
voertuiggewicht van slechts 815 kg. De 
directe besturing zorgt voor extra rijple-
zier op bochtige wegen. Geoptimaliseerde 
motoren dragen bij aan de levendige pres-
taties en de indrukwekkende efficiency. 
De nieuwe Suzuki Swift biedt keuze uit 
twee motoren: de 1.0 BoosterJet en de 1.2 
DualJet. Deze motoren zijn bekend uit de 
Baleno en de Ignis. De 1.0 BoosterJet SHVS 
(Smart Hybrid Vehicle by Suzuki) is wel 
compleet nieuw.

Geavanceerde veiligheidsvoorzieningen
De nieuwe Swift is de eerste Suzuki met 
een detectiesysteem met camera-, laser- en 
radartechniek voor geavanceerde veilig-
heidsfuncties. Behalve de functie voor een 
automatische remingreep maken ook Lane 
Departure Warning, grootlichtassistentie 
en adaptieve cruisecontrol gebruik van 
deze voorziening. Met een lengte, breedte 

en hoogte van 3.840 mm, 1.735 mm en 
1.495 mm is de nieuwe Swift een fractie 
korter, breder en lager dan zijn voorganger. 
Dankzij de slimme indeling van het interi-
eur en de 20 mm langere wielbasis biedt 
hij toch meer ruimte voor inzittenden. De 
inhoud van de bagageruimte is met 54 liter 
gegroeid tot 265 liter.

Autobedrijf van Boven
Autobedrijf van Boven is een garage voor 
alle merken en alle leeftijden. ¨Op basis 
van heldere offertes, uitstekende service, 
montage van kwaliteitsonderdelen én de 
juiste technische informatie leggen wij ons 
toe op het leveren van een eersteklas erva-
ring voor onze klanten, ongeacht in welke 
auto je ook rijdt¨, zegt Rosilde. ¨Wij geven 
24 maanden garantie op reparaties en 

arbeidsloon. Met elke APK die wij uitvoe-
ren, steunen wij Veilig Verkeer Nederland 
en Fonds Slachtofferhulp. ´Het is simpel: 
je bent veiliger in het verkeer met kwalita-
tief onderhoud. Kies voor een vakkundige 
APK en steun zo ook direct een goed doel. 
Verder bieden we Pechhulp 24/7 in Europa 
We bieden een pechhulppas voor al onze 
klanten die onderhoud aan hun auto uit 
laten voeren. Voor ons is een tevreden 
klant een trouwe klant¨, besluit Rosilde, 
die verder nog laat weten dat Van Boven is 
aangesloten bij Leaseprof. 

Autobedrijf van Boven is gevestigd aan de 
Phileas Foggstraat 10 in Emmen.  
Telefoon: 0591-61 81 28. Zie ook de web-
site www.van-boven.nl.  
(RegioMagazine/Vincent Muskee)

Foto: Martin Zaagman
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Ontdek TamTam XL: Dé winkel 
voor de grote man!

In het centrum van Emmen vind je TamTam XL: de winkel waar mannen met een grotere 
maat kunnen shoppen. De winkel biedt een breed scala aan  modieuze en casual 
kleding, perfect voor elke gelegenheid.

Onze collectie, beschikbaar van maat 
XXL tot en met 8XL, omvat alles wat je 
nodig hebt om er goed uit te zien en je 
comfortabel te voelen. Of je nu op zoek 
bent naar een kleurrijk T-shirt, een trendy 
polo, een stijlvol overhemd of een zomerse 
korte broek of zwembroek, bij ons vind je 
het allemaal..

Daarnaast hebben we een uitgebreide 
selectie jeans in vrijwel alle maten. Van 
reguliere herenmaten en korte tot lange 
lengtematen (L30 t/m L36) tot grote maten 
spijkerbroeken. Je hebt al twee Bram’s Paris 

spijkerbroeken voor 90 euro, of twee Cars 
Jeans vanaf 100 euro!

Onze winkel is gemakkelijk te bereiken 
en parkeren kan dichtbij, zodat je zonder 
zorgen kunt shoppen. Stap binnen en 
ervaar de persoonlijke service en het ruime 
assortiment dat TamTam XL zo speciaal 
maakt.

TamTam XL
Hoofdstraat 33 Emmen
www.tamtamxl.nl
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Snackbar Charlie in Emmen heropende de deuren!
Het afgelopen halfjaar bleven de deuren 
gesloten, wie zin had in een patatje of 
snack van Snackbar Charlie aan de Sein-
straat in Emmen moest het ergens anders 
gaan halen. Online viel te lezen dat de zaak 
‘tijdelijk gesloten’ was maar daar is nu 
verandering in gekomen, Snackbar Charlie 
heropende de deuren! 

Eind januari ontstond er brand in één van 
de ovens van de snackbar en de schade 
was groot. “Mijn man was er al snel maar 
het vuur verspreidde zich via de afzuigin-
stallatie en ook hij kreeg het niet geblust”, 
vertelt Zhenjie Lin-Chang die samen met 
haar man eigenaresse van de zaak is.  
Vanzelfsprekend moest er na de brand 
veel geregeld worden en ook moest de 
schade hersteld worden. Dat nam dus een 
aantal maanden in beslag. “En ondertussen 
werkten we ook gewoon door in ons andere 
restaurant in het centrum van Emmen, 
Cublay, een fusion restaurant waar je ook 
heerlijk kunt eten”, aldus Zhenjie. 

Zhenjie en haar echtgenoot Zhengyi Lin zijn 
sinds 2013 eigenaren van Snackbar Charlie 
en werden de afgelopen maanden door 
veel van hun vaste klanten gemist. Steeds 
weer werd er gevraagd of ze al wisten wan-
neer de deuren weer open zouden gaan 
en nu kunnen ze eindelijk positief nieuws 
brengen. Qua indeling is de snackbar onge-
veer hetzelfde gebleven maar qua interieur 
heeft alles een mooie upgrade gekregen, 
de inrichting is totaal veranderd. Op de 
menukaart natuurlijk nog altijd de lekkerste 
patat en snacks maar ook nieuwe gerechten 
en specialiteiten. “Niet alleen onze klanten 
hebben ons gemist, wij zijn zelf ook erg 
blij dat we er weer zijn”, zegt Zhenjie. “We 

willen daarom iedereen enorm bedanken 
voor de steun en de hartverwarmende 
berichten na de brand. Deze blijken van 
medeleven hebben ons enorm geholpen in 
deze moeilijke tijd. De brand heeft uiter-
aard een grote impact op ons gehad, maar 

wij hebben steeds met opgeheven hoofd 
gekeken naar de mogelijkheden om alles te 
herstellen.”

De feestelijke heropening was op 18 juni 
en vanaf nu is iedereen weer van harte 

welkom in de gezellige snackbar aan de 
Seinstraat 7 in Emmen, dicht bij het station. 
Kom je ook snacken?!  
(RegioMagazine/Miranda Wolters)

Foto: Martin Zaagman
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