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10 Jaar Beauty & Care by Eline in Stadskanaal!
Kijk snel op pagina 3!

Bfitinthebox
in Stadskanaal 

Hét adres voor personal training, 
bokstraining en weerbaarheidstraining!

Zie pagina 7.

INCLUSIEF KERSTBIJLAGE!

Slagerij Hemmen in Onstwedde
"De klant een lekker stukje vlees
bieden, dat is onze drijfveer"
Het valt bepaald niet mee 
om Mark Vissser van Slagerij 
Hemmen in Onstwedde even 
te spreken. ‘’Het is altijd 
druk hier’’, verontschuldigt 
hij zich. ‘’Het lijkt wel of we 
een soort regiofunctie heb-
ben tegenwoordig, want de 
klanten komen al lang niet 
meer alleen uit Onstwedde. Ik 
heb klanten in Nieuw-Buinen, 
Musselkanaal en Stadskanaal 
bijvoorbeeld’’, zegt Visser, 
sinds 2020 eigenaar van de 
ambachtelijke slagerij waar 
achttien mensen werken.

Visser zal het de komende 
maand nog drukker krijgen. ‘’De 
feestdagen naderen. Dat is na-
tuurlijk het moment voor veel 
mensen om samen te genieten 
van een heerlijk stukje vlees. 
Je wilt dan toch iets bijzonders 
op tafel zetten en dat kunnen 
wij bieden. Ik houd van mijn 
vak, ben trots op mijn team en 
onze drijfveer is om de klant 
een lekker en kwalitatief goed 
stukje vlees te bieden’’, vertelt 
de ondernemer.

Lees verder op pagina 5.
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Beauty & Care by Eline in Stadskanaal
"Kwaliteit en persoonlijke aandacht maken het verschil"

De tijd vliegt. Ondertussen is Eline Mos (32) al weer tien jaar de trotse eigenaar van 
schoonheidssalon Beauty & Care by Eline. In de afgelopen tien jaar heeft het bedrijf 
zich enorm ontwikkeld. ‘’Ik ben de afgelopen tien jaar specialist in huidverbetering 
geworden. Ik vind het nog steeds leuk om me op dit vlak te ontwikkelen’’, zegt Eline, 
die zeven jaar geleden op zolder begon en sinds drie jaar een mooi pand aan de Hoofd-
straat in Stadskanaal heeft.

Liefde voor het vak
‘’Ik kocht dit pand middenin de corona 
pandemie. Dat was natuurlijk wel even 
spannend. Ik heb die periode echter over-
leefd. Ik ben zeer gedreven en heb liefde 
voor het vak. Ik bied kwaliteit en geef de 
klant persoonlijke aandacht. Ik merk dat de 
klant steeds meer wil en resultaat wil zien. 
Dat is een uitdaging en daarom moet je 
je ook steeds blijven ontwikkelen. Zo heb 
ik onlangs nog een masterclass gevolgd 
voor bindweefsel massage en huidproble-
men zoals rosacea en pigmentatie.’’, zegt 
Eline, die ondertussen met name bekend 
staat om de anti-aging behandelingen, 
aquafacial en bindweefselmassage als het 
gaat om huidverbetering. Met anti-aging 
wordt het verouderingsproces van de huid 
vertraagd en de huid verjongd. Je ziet er 
langer jonger uit en hebt minder rimpels. 
Steeds meer mensen komen hier specifiek 
voor deze behandeling. Op het gebied van 
huidverbetering maak ik ook gebruik van 
micro-needling. Het is een feit dat de groei-
factoren in de huid na je veertigste jaar 
minder worden. Met micro-needling wordt 
die groei opnieuw gestimuleerd.’’

Ontwikkeling
Ook voor permanente make-up weten 
steeds meer mensen Beauty & Care by 
Eline te vinden. ‘’Daar ben ik zes jaar 
geleden mee begonnen’’, vertelt Eline. ‘’Ik 
weet nog wel dat toen ik tien jaar geleden 
begon, ik eigenlijk alleen de basis gezichts-
behandelingen aanbood. Destijds gaf ik 
ook nog rugmassages. Gaandeweg ben ik 
me gaan specialiseren en is de focus dus 

vooral komen te liggen op huidverbetering. 
Ik vind ontwikkeling belangrijk en ben niet 
iemand die alleen maar op de winkel past. 
Ik moet er niet aan denken om over vijftien 
jaar nog steeds hetzelfde te doen als wat 
ik nu doe. Dat zal ook zeker niet zo zijn. Ik 
blijf me ontwikkelen, uiteraard ook op basis 
van wat de klant wil.’’

Kwaliteit
Beauty & Care by Eline heeft de afgelopen 
tien jaar een uitstekende naam opge-
bouwd. ‘’Uiteindelijk draait alles om het 
bieden van kwaliteit. Mensen willen resul-
taat zien en willen persoonlijke aandacht 
krijgen. Op dat vlak onderscheid ik me ook 
echt. Om kwaliteit te waarborgen ben ik nu 
bijvoorbeeld bezig met een nieuw merk, 
een merk dat staat voor nóg betere kwali-
teit. En zo blijf ik steeds bezig. Natuurlijk 
kost scholing en het volgen van cursus-
sen tijd. Ik vind het echter vooral heel erg 
leuk en zie het als een vereiste om steeds 
de beste kwaliteit te blijven leveren’’, 
legt Eline uit, die ruimte heeft om door te 
groeien. ‘’Ik vind dat lastig. Ik heb de ruimte 
hier wel. Groei is echter niet altijd verbete-
ring. En mensen komen ook speciaal voor 
mij. Ik ben daar dus nog niet over uit.’’

Webshop
Ondertussen loopt ook de webshop uitste-
kend. ‘’Mensen kunnen de beste producten 
online bestellen. Van die mogelijkheid 
wordt behoorlijk gebruik gemaakt. Ik heb 
iemand die de websop via Instagram 
promoot en dat werpt vruchten af. Voor de 
feestdagen kun je via de webshop leuke 

geschenkboxen kopen. Dan geef je echt 
iets persoonlijks’’, zegt Eline, die ervaart 
dat de meeste afspraken tegenwoordig via 
de website en dus online gemaakt worden. 
‘’Dat werkt perfect. Bellen kan trouwens 
ook nog steeds hoor.’’

Beauty & Care by Eline is gevestigd aan
de Hoofdstraat 83 in Stadskanaal. 
Telefoon: 06-33 08 42 22. 
Zie ook de website 
www.beautycare-eline.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)



4 RegioMagazine - Succes door Reclame!



5RegioMagazine - Succes door Reclame!

Vervolg van de voorpagina
Slagerij Hemmen in Onstwedde:
"Bij ons koop je altijd kwaliteit, daar doen we geen concessies aan"
In 2020 namen Mark en Kirsten Visser Sla-
gerij Hemmen over van Johnny en Jeichien 
Hemmen. Eigenlijk logisch, want Mark 
(45) was kind aan huis in de slagerij. Hij 
begon als vakantiehulp en leerde er alle 
fijne kneepjes van het vak. ‘’Daar heb ik nu 
nog voordeel van. Ik weet precies wat de 
medewerkers moeten doen omdat ik het 
zelf allemaal al een keer gedaan heb. Of 
het nou gaat om schoonmaken of worsten 
maken’’, zegt Mark, die ondertussen wel 
merkt dat zijn eigen rol binnen het bedrijf 
verandert.

Sfeer
‘’Je wordt een soort manager. Dat vind ik 
overigens een leuke rol hoor’’, zegt Visser, 
die zijn slagerij meer dan goed aan de loop 
heeft. ‘’Dat heeft alles te maken met de 
kwaliteit die we bieden. Maar ook met het 
team. Het enthousiasme spat er af en de 
sfeer is hier uitstekend. Dat valt onze klan-
ten ook op. Ik word er vaak op aangespro-
ken. Mensen komen hier gewoon graag’’, 
zegt Visser, die altijd al ondernemer wilde 
worden. ‘’Ik wilde van kleins af aan bak-
ker worden. Het is uiteindelijk dus slager 
geworden en dat bevalt heel goed. Het is 
hard werken, maar dat doen we allemaal 
met plezier. Dat komt omdat onze drijf-
veer is om mensen blij te maken met een 
kwalitatief goed stukje vlees. Klanttevre-
denheid is waar alles bij ons om draait, en 
dus niet het verdienen van zoveel mogelijk 
geld. De passie spat er hier vanaf. Iedereen 
is betrokken en wil het beste. Dat is echt 
prachtig hoor’’, zegt Mark, die klanten aan 
zich heeft weten te binden uit de wijde 
omtrek. 

Overburen
‘’Mensen komen hier graag. Ik denk ook 
dat Bakker Meinds en wij elkaar verster-
ken. Je vindt hier twee echte specialisten 
tegenover elkaar. Daar willen mensen best 

een stukje voor rijden. Ik ben dolblij met 
onze overburen’’, zegt de slager, die zich 
opmaakt voor drukke weken. ‘’Oh ja, het zal 
nog drukker worden. Voor de feestdagen 
willen mensen vaak toch iets bijzonder. Een 
lekker stukje vlees hoort daarbij. Ook gour-
metten is een populaire bezigheid tijdens 
de feestdagen en ook dan kunnen we de 
mensen perfecte pakketten bieden. Sinds 
Kirsten en ik de zaak hebben overgenomen, 
is het altijd druk geweest. Dat komt vooral 
omdat mensen weten wat ze hier krijgen: 
kwaliteit. Ik doe daar ook nooit concessies 

aan. Integendeel. Als ik ontevreden ben, 
dan laat ik het zo weer halen door de leve-
rancier. Mensen hebben recht op kwalita-
tief goed vlees. Daar staan we voor en met 
alleen het beste nemen we genoegen.’’

Online bestellen
Je kunt bij Slagerij Hemmen ook gemak-
kelijk en snel online bestellen. ‘’Dat loopt 
prima. We hebben voor de online bestellin-
gen ook een apart afhaalpunt gecreëerd. Ja, 
we zijn heel tevreden hoe het hier draait. 
Een tweede vestiging?  

Nee, dat denk ik niet. Ik ben best onder-
nemend en je hebt wel eens ideeën, maar 
concreet zijn die nog niet. We gaan voor-
lopig lekker zo door en zijn klaar voor de 
feestdagen. Als mensen écht lekker vlees 
willen, dan weten ze waar ze moeten zijn.’’

Slagerij Hemmen is gevestigd aan de 
Dorpsstraat 38 in Onstwedde.  
Telefoon: 0599 - 33 19 14. Zie ook:  
www.slagerijhemmen.nl. (RegioMagazine/
Vincent Muskee)
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Dario Middel fulltime aan de slag met Bfitinthebox
Hét adres voor personal training, bokstraining en 
weerbaarheidstraining
Het luistert als een sprookje. In 2022 
begon Dario Middel uit Stadskanaal in een 
gehuurde garagebox met het geven van 
personal training, bokstraining en weer-
baarheidstraining. De garagebox was al 
snel te klein en in maart 2023 verhuisde 
Bfitinthebox naar een mooi pand aan de 
Zadelmaker in Stadskanaal. Vanaf 1 januari 
van dit jaar gaat Middel zich fulltime rich-
ten op zijn bedrijf. ‘’Ik stop met mijn werk 
in de beveiliging en ga volledig met mijn 
passie aan de slag. Ik kan niet wachten 
en wil mijn bedrijf nog beter op de rails 
zetten’’, vertelt hij op de hem bekende 
enthousiaste wijze.

Trots
Middel is ondertussen zestig. Het is hem 
niet aan te zien. Hij bruist van de energie 
en sport zelf nog volop. ‘’Achteraf gezien 
had ik dit veel eerder moeten doen’’, zegt 
hij. Bfitinthebox is ondertussen nog steeds 
het adres voor personal training, bokstrai-
ning en weerbaarheidstraining. ‘’Daarnaast 
bied ik groepslessen aan. Dat moet nog 
goed van de grond komen en daar heb ik 
straks ook de tijd voor. Maar ik klaag verder 
niet hoor. Het is snel gegaan allemaal en 
elke keer als ik het pand binnenloop maakt 
me dat ontzettend trots.’’ 

Persoonlijke aandacht
Bij Bfitinthebox kan iedereen sporten, 
jong en oud, man en vrouw. ‘’Iedereen is 
welkom, ongeacht het doel. De één wil 
afvallen, een ander wil gewoon een betere 
conditie. Het kan allemaal. Bij mij kun je 
straks in januari, na de feestdagen, sportief 
afvallen. Wat mij onderscheidt? Dat is denk 
ik de persoonlijke aandacht. Het laagdrem-
pelige. Ik kan met iedereen prima overweg 
en mensen voelen zich hier snel thuis. In de 
grotere sportscholen voelen mensen zich 
wel eens minder op hun gemak en beke-
ken. Dat is bij mij niet aan de orde. Verder 
hanteer ik ruime openingstijden en geef 
ik zeer gevarieerde trainingen. Ik durf wel 
te zeggen dat elke training weer anders is. 
Ook voor voedingsadvies ben je hier trou-
wens aan het juiste adres’’, zegt Middel, die 
het steeds zo leuk mogelijk wil maken voor 
zijn sporters. Zo is er elke week een chal-
lenge. ‘’Na vier weken is er een winnaar en 

die krijgt een certificaat en een zuivelpak-
ket. Mensen strijden tegen elkaar zonder 
dat ze elkaar zien. Dat motiveert enorm.’’

Slimme bokszak
‘’Zo heb ik sinds kort bijvoorbeeld een slim-
me bokszak. Je ziet dan bijvoorbeeld hoe 
hard je slaat. Deze bokszak is nu al heel 
populair en dat begrijp ik wel. De slimme 
bokszak is van het merk Next Round en 
de bokszak is best uniek. Er zijn niet veel 
sportscholen en personal trainers die zoiets 
hebben en ze mogen de bokszak bij mij 
komen testen. Ik ben uitprobeerpunt’’, zegt 
Middel, die zelf een voorliefde heeft voor 
de bokssport. Hij bokste zelfs wedstrijden 
en werd ooit zelfs derde bij de NK junio-
ren. Hij is dus als geen ander geschikt om 

de beste bokstrainingen te geven. ‘’Ik heb 
het geld dat ik verdiend heb met Bfitinthe-
box geïnvesteerd in betere materialen. In 
vergelijking met 2022 toen ik begon, heb 
ik al heel veel meer materialen. Ik groei dus 
in alle opzichten en op een mooie, geleide-
lijke manier.’’

Niet duur
Bij Bfitinthebox komt iedereen graag. ‘’Het 
is belangrijk dat er een klik is en dat men-
sen zich snel thuis voelen. Ik heb voldoen-
de levenservaring en mensenkennis en kan 
met jong en oud goed overweg. Hier kun je 
op je eigen niveau heel goed aan je doelen 
werken. Verder hanteer ik zeer gangbare 
tarieven, in vergelijking met andere perso-
nal trainers ben ik zeker niet duur. Er is hier 

nog zoveel te doen en ik heb nog zoveel 
plannen. Ik hoop dat nog meer mensen het 
komende jaar kennis komen maken.’’

Wil je volgend jaar sporten bij 
Bfitinthebox? Dan is het verstandig om in 
de maand december al lid te worden. Dan 
betaal je in 2025 het eerste half jaar nog 
het voordeligere tarief van 2024. ‘’Zeer 
aantrekkelijk. Meld je dus in december 
nog aan. Dat scheelt in de portemonnee’’, 
besluit Dario.

Bfitinthebox is gevestigd aan de 
Zadelmaker 7C in Stadskanaal. 
Telefoon: 06 - 46 29 08 58. 
Zie ook www.bfitinthebox.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Panman Dak- en Gevelservice
Panman Dak- en Gevelservice is dé specialist in het reconditioneren, reinigen en coaten 
van diverse ondergronden zoals daken, gevels, wanden, plafonds, vloeren en staalcon-
structies. Onze veelzijdige technieken zorgen voor duurzame oplossingen en estheti-
sche verbeteringen, zowel binnen- als buiten.

Onze visie: Als allround specialist blijven 
we het vertrouwde adres voor particulieren, 
maar verleggen we ook onze focus naar de 
industriesector. Samen met D-Solution uit 
Stadskanaal werken we aan een rebranding, 
waarmee we één aanspreekpunt bieden 
voor advies, preventief onderhoud, groot-
schalige reconditionering en periodiek 
onderhoud van daken, gevels, vloeren en 
binnenconstructies.

Het totaalpakket voor de industrie
Bij Panman bieden we een integraal pak-
ket: wij adviseren, voeren uit en bieden 
nazorg. Dit maakt ons het enige bedrijf dat 
de hele onderhoudscyclus voor verschil-
lende ondergronden kan verzorgen. Van 

preventief onderhoud tot grootschalige 
reconditionering, wij zorgen ervoor dat uw 
infrastructuur in optimale staat blijft. Onze 
reinigings- en coatingtechnieken zijn toe-
pasbaar op daken, gevels, staalconstructies, 
wanden, vloeren en plafonds – in produc-
tiehallen, kantoren of magazijnen.

Duurzaam vernieuwen zonder
te vervangen
Wij geloven in vernieuwen zonder te 
vervangen. Door bestaande materialen te 
reconditioneren in plaats van volledig te 
vervangen, besparen we kosten en dragen 
we bij aan het milieu. Onze technieken 
bieden langdurige bescherming, een frisse 
uitstraling en verlengen de levensduur van 
oppervlakken.

Met Solar Plan Nederland biedt Panman 
naast onderhoud en reconditionering 
ook de installatie van zonnepanelen aan. 
Zo worden dakoppervlakken niet alleen 
beschermd, maar ook benut voor duurzame 
energieopwekking, wat kostenbesparing en 
een groenere toekomst mogelijk maakt.

Focus op de industrie
De industriële sector vraagt om resultaat-
gerichte en kwalitatieve oplossingen, en 
daar zijn wij klaar voor. Onlangs hebben we 
bij Ouwehand in Katwijk een metaalcoating 
aangebracht op gevels en werken we aan 
het conserveren van 25.000 m² wanden 
en staalconstructies, waarbij we 's nachts 
werken om de productie door te laten gaan. 

We hebben ook een aanvraag voor het 
coaten van een schip, wat een voorbeeld is 
van de grotere industriële projecten die wij 
aankunnen.

In de toekomst willen we ons verder 
ontwikkelen in de energie- en maritieme 
sector. Denk aan het coaten van windtur-
bines en boorplatforms (on- en offshore). 
We willen bovendien de technische staat 
van staalconstructies in kaart brengen door 
gebruik te maken van scan-technieken om 
proactief onderhoud te kunnen uitvoeren.

1 bedrijf, 1 visie, 1 aanspreekpunt
Panman biedt één totaaloplossing voor 
onderhoud, herstel en conservering van 
daken, gevels, vloeren en wanden. Onze 
reconditioneringstechnieken en onder-
houdsplannen zorgen voor duurzame en 
kostenefficiënte oplossingen die perfect 
aansluiten bij de eisen van industriële 
klanten.

Met Panman heeft u altijd één vast aan-
spreekpunt voor advies, uitvoering en 
nazorg. Wij verzorgen het volledige proces 
van advies tot periodiek onderhoud, met 
als resultaat een lange levensduur van uw 
oppervlakken.

"De enige constante is verandering"
Verandering is de enige zekerheid in de 
wereld van vandaag. Bij Panman Dak- en 
Gevelservice omarmen we deze constante 
evolutie. Door continu te vernieuwen, 
zonder te vervangen, dragen wij bij aan 
duurzamere oplossingen voor onze klanten. 
We blijven onszelf ontwikkelen, onze tech-
nieken verbeteren en nieuwe markten be-
treden. Verandering is de drijvende kracht 
achter onze vooruitgang, en het stelt ons in 
staat om altijd de beste service te leveren – 
vandaag, morgen en in de toekomst.

“1 bedrijf, 1 visie, 
1 aanspreekpunt voor de 

volledige onderhoudscyclus”
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Technisch Advies en Installatiebureau HVK in Stadskanaal
“De innovaties gaan zo snel, je blijft in deze
branche voortdurend leren”
Technisch Advies en Installatiebureau HVK in Stadskanaal is volop in 
beweging. Eigenaar Albert van der Wal is iemand die liever antici-
peert dan reageert en die beseft dat zijn branche volop in beweging 
is. ‘’De innovaties gaan heel snel. Dat betekent dat je zelf ook steeds 
in beweging moet blijven. Je leert voortdurend. Ik vind die nieuwe 
technieken prachtig’’, zegt hij. En ondertussen worden de panelen 
binnen het bedrijf wat verschoven. ‘’Je moet reageren op de situatie 
in de markt. De belangstelling voor warmtepompen en zonnepanelen 
is behoorlijk teruggelopen. Je hebt echter wel de verantwoordelijk-
heid voor je personeel. Die moet je wel aan het werk houden.’’

Gratis het beste advies
De afgelopen jaren had HVK het 
druk met warmtepompen en zon-
nepanelen. Dat is nu anders. ‘’De 
subsidies worden anders en er is 
onrust over de saldering’’, noemt 
Van der Wal als oorzaken. ‘’En er is 
veel onwetendheid. De overheid 
communiceert ook onduidelijk en 
de krantenkoppen doen de rest. 
Wat betreft subsidies bijvoor-
beeld, die daalt voor de kleinere 
warmtepomp. Er zijn echter ook 
modellen waar je juist meer 
subsidie voor krijgt. Het beste is 
om gewoon eens bij ons binnen te 
stappen voor vrijblijvend advies 
en een gratis offerte. We geven 
eerlijk advies. Als iets niet uit kan, 
dan zeggen we dat gewoon’’, zegt 
Van der Wal, die denkt dat de 
belangstelling voor zonnepanelen 
straks weer toe zal nemen. ‘’Nieu-
we regels moeten altijd even 
landen. Mensen moeten even aan 
de nieuwe situatie wennen en dat 

kost even tijd. Mensen hebben 
soms ook verkeerde verwachtin-
gen. Die denken dat ze door de 
aanschaf van een warmtepomp 
met zonnepanelen helemaal niets 
meer betalen. Terwijl het vooral 
bedoeld is om de energienota in 
de hand te houden. Het is nog 
steeds de moeite waard.’’

Airco’s
Van der Wal wordt tegenwoordig 
ook ingezet voor schadewerk 
door brand en water. ‘’Aannemers 
schakelen ons in. Dat loopt goed, 
er zijn al drie monteurs fulltime 
mee bezig. Ik keek al uit naar 
extra werk ook omdat er minder 
warmtepompen en zonnepanelen 
verkocht worden. Dit kwam op 
ons pad en die kans heb ik met 
beide handen aangegrepen.’’ Van 
der Wal richt zich ook meer op 
de verkoop van airco’s. ‘’Dat is 
toch het nieuwe verwarmen en 
een stukje verduurzaming. We 

verkopen steeds meer airco’s. We 
zullen in het voorjaar met een 
aantal leuke acties komen’’, zegt 
de trotse eigenaar die verder laat 
weten dat HVK de certificering 
keurig voor elkaar heeft.’’

Betrouwbare partner
Boven alles staat HVK bekend als 
een zeer betrouwbare partner 
op het gebied van verwarming, 
airco’s, warmtepompen, zonne-

panelen, elektrische installaties 
en sanitair. ‘’We zijn geen prijs-
vechter, maar bieden kwaliteit 
voor een eerlijke prijs. Normen 
en waarden vinden we belangrijk. 
Net als werkplezier. Ik vind het 
belangrijk dat iedereen hier met 
plezier werkt’’, zegt Van der Wal, 
die naast zijn drukke werkzaam-
heden ook nog voorzitter is van 
Hulp voor Albanië, een stichting 
die mensen in Albanië helpt. 

‘’Machtig mooi en dankbaar werk. 
Bovendien leer je zo wel om te 
relativeren. Volgend jaar gaan we 
met een grote groep mensen die 
kant op. Ik kijk er nu al naar uit.’’

Technisch Advies en Installatie-
bureau HVK is gevestigd aan de 
Electronicaweg 25 in Stadskanaal. 
Telefoon: 0599-65 02 26. Zie ook 
www.hvkstadskanaal.nl. (RegioMa-
gazine/Vincent Muskee)
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KHV Petshop: de beste hondenbrokken voor de laagste prijs
KHV Petshop timmert aan de weg met
zelfgedroogde hondensnack
Sinds zeven jaar is Michel Kral uit 2e Exloërmond de trotse eigenaar 
van KHV Petshop en de webshop Kennelservice.nl. Kral verkoopt on-
der meer honden- en kattenbrokken, vers vlees voor de hond, kleding 
van het Scandinavische merk Pinewood en sinds kort ook zelfge-
droogde hondensnacks. Het bedrijf ontwikkelde zich de afgelopen 
zeven jaar prima. Steeds meer mensen zweren bij de producten die 
zich kenmerken door een uitstekende prijs- kwaliteitsverhouding. 
‘’We bieden echt kwaliteit en hebben ongeveer dertig soorten in 
ons assortiment. Dat doen we voor een zeer aantrekkelijke prijs. We 
kunnen wedijveren met de beste merken, maar zijn veel goedkoper’’, 
zegt Kral.

Mond-tot-mondreclame
Hondenbezitter en liefhebber Kral 
kreeg zeven jaar geleden de vraag 
om de webshop Kennelservice.
nl over te nemen. Dat avontuur 
ging hij aan. ‘’Ik werk vier dagen 
voor een baas, de rest van de 
werkweek is voor KHV Petshop. 
Ondertussen is dat natuurlijk 
veel te weinig. Ik zie het echter 
als hobby. Het brengt me heel 
veel; van het contact met andere 
hondenliefhebbers kan ik oprecht 
genieten. Voor mij is het dus veel 
meer dan producten verkopen’’, 
zegt Kral, die geen plannen heeft 
om zich op den duur fulltime met 
KHV Petshop bezig te houden. ‘’Ik 
vind de combinatie heerlijk. Ik zit 
vier dagen op kantoor, dan is dit 
een mooie afwisseling. Ik moet 
wel zeggen dat we de afgelopen 
jaren steeds verder gegroeid 

zijn. Steeds meer mensen weten 
onze kwaliteitsproducten op de 
juiste waarde te schatten. De 
meeste nieuwe klanten krijg ik via 
mond-tot-mondreclame. Verder 
laat ik me regelmatig zien op fairs. 
Mensen zien dan je product. Ik 
verkoop dan helemaal niet zoveel, 
mensen hebben terecht geen zin 
om met grote zakken hondenvoer 
te lopen. De handel komt vaak 
later, want ik geef ze uiteraard wel 
mijn visitekaartje en onze prijslijst 
mee’’, zegt Kral.

Kleine en grote hondensnacks
‘’Toen we begonnen, verkochten 
we alleen honden- en kattenbrok-
ken. Gaandeweg is ons aanbod 
steeds wat groter geworden. Het 
is ook maar net wat op ons pad 
komt en wat we leuk vinden. We 
verkopen ook vers vlees en zijn 

dealer van Pinewood. Via de hon-
densport kwamen we in contact 
met dit Zweedse kwaliteitsmerk. 
De kleding is speciaal gemaakt 
voor de typische Scandinavische 
temperaturen’’, zegt Kral, die de 
laatste tijd vooral aan de weg tim-
mert met zelfgedroogde snacks 
voor honden. De snacks vallen 
bijzonder goed in de smaak. 
‘’Honden doen er langer mee. De 
snacks zijn 100 procent natuur-
lijk en we bieden de snacks voor 
zowel kleine als grote honden. 
Als je deze hondensnacks bestelt, 
geef dan even aan of je een grote 
of juist een kleine hond hebt. 
Houden we daar rekening mee als 
we ze maken’’, zegt Kral, die de 
bestelde producten zelf bezorgd.

Producten worden bezorgd
‘’Ik heb een breed afzetgebied 
ondertussen. Het bezorgen is 
de extra service die we bieden, 
hoeven mensen zelf niet met 

de zware zakken te sjouwen. 
We verkopen hondenbrokken 
vanaf vijf kilogram trouwens’’, laat 
Kral weten, die het leveren van 
kwaliteit het belangrijkste vindt. 
‘’Ik heb zelf honden en die gun ik 
alleen de beste producten. Ik zou 
nooit producten kunnen verkopen 
waar ik zelf niet achter sta. Als 
echte hondenliefhebber doe je 
dat gewoon niet. Onze producten 
zijn al eens van AAA-kwaliteit 
genoemd. En dat dus voor weinig 
geld.’’ Tenslotte, Kral verkoopt 

ook kattenbrokken. ‘’Ja, maar wel 
één soort. Weet je wat het is; als 
je hondenbrokken verkoopt, krijg 
je vaak ook de vraag of je ook kat-
tenbrokken hebt. Vandaar dus.’’

Wil je de scherp geprijsde kwali-
teitsproducten van KHV Petshop 
kopen, bezoek dan de webshop 
www.kennelservice.nl.
Je kunt ook telefonisch en via 
WhatsApp bestellen: 
06 - 57 85 07 57. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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Schoonmaakbedrijf Deiman in Ter Apel
"We hebben een mooi jaar achter de rug met fijne opdrachtgevers 
en een hecht team"
Vraag eigenaresse Elma Mensen van Schoonmaakbedrijf Deiman in 
Ter Apel naar het afgelopen jaar en ze begint vrijwel meteen over 
haar medewerkers en de klanten en dus niet over cijfers of groei. ‘’Ik 
vind het ontzettend belangrijk dat de mensen die hier werken zich 
prettig en gewaardeerd voelen. Dat ze plezier in hun werk hebben. 
Daarnaast ben ik heel erg blij met onze loyale klanten. We hebben 
wat betreft onze medewerkers, maar ook wat betreft onze klanten 
heel weinig verloop. We zijn heel stabiel en daar ben ik heel erg trots 
op’’, vertelt ze.

Investeren in materialen
Deiman, een grote naam in de 
schoonmaakbranche, bestaat al 
sinds 1990. Elma Mensen nam 
de specialist op het gebied van 
glasbewassing, objectonderhoud, 
industriële reiniging, hogedruk- 
en gevelreiniging, het verwijde-
ren van graffiti, het reinigen van 
woningen en ontruimingen in 
2020 over van Bennie Deiman. Dit 
nadat ze er al zestien jaar werk-
zaam was. De overname verliep 
geruisloos. Ze tornde niet aan 
de kernwaarden van het bedrijf, 
investeerde in de relatie met 
personeel en klanten en legde de 
focus op het up-to-date houden 
van de materialen. ‘’Dat is in onze 
branche heel erg belangrijk’’, 
vertelt Elma. ‘’Je moet steeds 
blijven investeren in materialen. 
Mooi voorbeeld is het gebruik 
van de stoom-hogedruk reini-
gingstechniek, waarbij de unieke 
eigenschappen van stoom en de 

effectiviteit van hogedruk gecom-
bineerd worden. Het werkt op fos-
siele brandstof. In onze branche is 
het erg belangrijk om zo milieu-
vriendelijk mogelijk te werken. 
Dus met zo weinig mogelijk CO2 
uitstoot. Ook op dit vlak willen 
we voorop lopen’’, zegt Elma. 
‘’De regelgeving in de schoon-
maakbranche is best complex en 
streng. Wij zijn volledig ISO en 
VCA gecertificeerd. We voldoen 
aan alle gestelde eisen.’’

Flexibel en korte lijnen
Bij Schoonmaakbedrijf Deiman 
werken 34 mensen. ‘’Zij zijn de 
gezichten van ons bedrijf. Dat 
we  weinig verloop hebben, zegt 
genoeg. Mensen voelen zich 
hier prettig. En mensen die zich 
prettig voelen, leveren doorgaans 
goed werk. Het is bovendien 
mooi om te zien hoe bepaalde 
zaken onderling geregeld worden. 
Mensen nemen hun verantwoor-

delijkheid’’, constateert Mensen 
tevreden. 

"We doen veel voor de zakelijke 
markt. Maar ook particulieren 
kunnen prima een beroep op ons 
doen, ook voor bijvoorbeeld het 
reinigen van zonnepanelen. Waar 
ik ook trots op ben is ons stabiele 
klantenbestand. Met veel van 
onze klanten werken we al heel 
lang samen. Die samenwerking 
koesteren we’’, zegt Mensen, die 
verder de korte lijnen als een 
sterk punt van haar bedrijf noemt. 
‘’We kunnen snel schakelen. Zijn 
daarnaast flexibel, hebben een 
goede planning en werken zeer 
professioneel. Uiteindelijk ver-

wacht de klant natuurlijk kwaliteit. 
En dat leveren we.’’

Vertrouwen in de toekomst
Plannen voor het nieuwe jaar 
heeft Elma zeker. ‘’Niet zozeer 
voor het nieuwe jaar hoor. Als 
ondernemer denk je altijd na over 
de toekomst. Dat is een conti-
nue proces.’’. Over de toekomst 
gesproken, ondertussen is ook 
zoon Jos werkzaam binnen het 
bedrijf. ‘’Hij ontwikkelt zich goed 
op operationeel gebied. 

Verder moet ik ook Anita Santing 
noemen. Zij neemt heel veel 
kantoorwerk voor haar rekening. 
Daardoor kan ik met een gerust 

hart klanten bezoeken en offertes 
maken. En natuurlijk noem ik ook 
mijn echtgenoot Erwin. Hij staat 
achter de schermen altijd voor 
ons klaar en dat geeft ook veel 
rust. Als ik dan toch een doelstel-
ling moet noemen voor 2025 dan 
is dat net zo stabiel blijven als 
het afgelopen jaar. We gaan dus 
verder op de ingeslagen weg en 
kijken met veel vertrouwen naar 
de toekomst.’’

Schoonmaakbedrijf Deiman is 
gevestigd aan de Westerstraat 8A 
in Ter Apel. Telefoon: 
0599 – 58 40 01. Zie ook www.
schoonmaakbedrijfdeiman.nl. 
(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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“We gaan per deelnemer 10.000 euro bij elkaar lopen”
Marian Horlings loopt halve marathon
op de Filipijnen
Ga er maar aan staan. Marian Horlings (22) loopt in mei volgend jaar een halve marathon op de Fili-
pijnen. Dat doet ze voor Muskathlon, een beweging voor recht. ‘’We gaan met een groep van tachtig 
mensen naar de Filipijnen’’, zegt Marian, die vanwege haar studie van Alteveer naar Groningen is ver-
huisd. ‘’Doel is om per persoon 10.000 euro sponsorgeld binnen te halen. Dat geld wordt besteed aan 
het bestrijden van extreme armoede op de Filipijnen, het ondersteunen van vervolgde christenen en 
het helpen van slachtoffers van gedwongen prostitutie.’’

Flink trainen
Marian loopt vanaf begin dit jaar hard. In theater 
Geert Teis in Stadskanaal kwam ze in aanraking 
met Muskathlon. Het verhaal en de doelstellingen 
raakten haar zo, dat ze besloot de uitdaging aan te 
gaan. ‘’En dus is het druk. Ik volg de studie Facility 
Management en ga vanaf 25 januari een half jaar 
op stage in Bali. Daar zal ik echt hard moeten trai-
nen. Op Bali kan ik in elk geval goed wennen aan 
de omstandigheden. Of ik er al klaar voor ben? Dat 
denk ik niet, ik zal nog flink moeten trainen. Vroe-
ger kon ik redelijk goed lopen. Ik ben bijvoorbeeld 
eens derde geworden bij de meisjes tijdens de 
Klap tot Klaploop dus ik loop op zich vrij gemak-
kelijk. Maar er moet zeker nog wel wat gebeuren’’, 
zegt Marian.

Extreme armoede
Een andere  grote uitdaging is het inzamelen van 
10.000 euro sponsorgeld. ‘’Ik ben al druk bezig. De 
lat ligt in dit verband wel hoog, maar we gaan er 
voor. Ik heb ondertussen al een mooi bedrag bin-
nen en mijn moeder helpt me door het verkopen 
van brood. Verder maak ik sieraden die ik onder 

meer verkoop tijdens een markt in Oostwold (bij 
Leek) op 13 december. De sieraden promoot ik 
op Instagram (Cebu.sieraden) en daar kun je ze 
ook bestellen. Ik hoop dat maar zoveel mogelijk 
mensen me willen helpen. Het geld is echt hard 
nodig. Er heerst extreme armoede op de Filipijnen. 
De verschillen zijn heel erg groot in dat land. Dat is 
echt schrijnend’’, vertelt Marian, die met een groep 
mensen ook een flessenactie houdt in de omge-
ving Alteveer/Onstwedde.

Avontuur
De avonturier maakt zich nu eerst op voor de stage 
op Bali. ‘’Een mooi en leerzaam avontuur. Ik kijk uit 
naar de halve marathon voor het goede doel. God 
brengt dit op mijn pad. Ik doe graag mijn best voor 
goede doelen. Zo was ik al eens met World Ser-
vants in Malawi om woningen te bouwen. Ik hoop 
dat zoveel mogelijk mensen me willen helpen om 
het sponsorgedrag van 10.000 euro bijeen te krij-
gen. En echt, dat geld is heel hard nodig.’’

Wil je Marian sponsoren. Neem dan contact met 
haar op via 06-27 36 89 67. 

(RegioMagazine/Vincent Muskee)
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JAJ Smit Handelsonderneming in Stadskanaal 
Julian Smit kijkt terug op druk en succesvol jaar: 
“We krijgen het steeds drukker”
Het gaat uitstekend met JAJ Smit Handelsonderneming in Stadska-
naal. Het bedrijf verhuisde naar de Zadelmaker 7 in Stadskanaal, 
breidde de dienstverlening nóg verder uit en krijgt het steeds druk-
ker. ‘’We kunnen terugkijken op een heel mooi 2024’’, zegt eigenaar 
Julian Smit (25). ‘’Op onze nieuwe locatie kunnen we veel beter uit 
de voeten en zeker wat betreft de APK-straat hebben we het ontzet-
tend druk. In 2025 willen we deze lijn doortrekken en gaan we ons 
wel wat meer focussen op de in- en verkoop van auto’s, zeker ook in 
het jongere segment’’, vertelt hij.

Extra dienstverlening
De al zo brede dienstverlening 
van JAJ Smit Handelsonderneming 
werd halverwege dit jaar verder 
uitgebreid met een APK-straat en 
export dienstverlening. ‘’Mensen 
die hun voertuig in het buiten-
land willen verkopen kunnen 
wij ontzorgen. Wij zorgen dat de 
verkopende partij een vrijwaring 
ontvangt en de koper de juiste do-
cumenten in het bezit krijgt. Ver-
der is de APK-straat een schot in 
de roos. Je kunt met alle auto’s bij 
ons terecht voor een APK-keuring, 
dus ook met een elektrische auto. 
Ook voor campers en bussen ben 
je bij ons aan het juiste adres’’, 
vertelt Smit. Uiteraard is en blijft 
het bedrijf van Smit specialist in 
reparaties van alle merken auto’s 
en scooters. 

Moderne werkplaats
‘’Onze kracht? We beschikken over 
een heel moderne werkplaats en 
hebben een heel brede dienst-

verlening. We stellen diagnoses 
en hebben we een airco service. 
We kunnen ook al goed uit de 
voeten met de automaatbakken 
van DSG en daarmee onderschei-
den we ons echt. Ook voor een 
nieuwe distributieriem kun je een 
afspraak maken’’, zegt Julian. ‘’Bo-
vendien kunnen we aan de slag 
met alle merken auto’s, maar ook 
met bussen en campers. We le-
veren kwaliteit en we bieden een 
goede service. We zijn klantge-
richt en denken altijd met de klant 
mee. Dat alles samen spreekt 
mensen aan, want we hebben het 
steeds drukker gekregen.’’

Kwaliteit en service
Julian Smit begon op z’n veer-
tiende al met het repareren en 
verkopen van brommers. Elf jaar 
later is hij de trotse eigenaar van 
een prachtig bedrijf. ‘’Het is snel 
gegaan. In 2025 gaan we op de 
ingeslagen weg verder en zoals 
gezegd gaan we de focus wat 

meer leggen op de in- en ver-
koop van auto’s. Groeien? Nou ja, 
als je kijkt hoe druk we het hier 
hebben, dan denk je inderdaad 
wel eens aan het aannemen van 
extra personeel. Dat is nu echter 

nog toekomstmuziek. We blijven 
volgend jaar vooral doorgaan 
met het leveren van kwaliteit en 
service. Want dat is natuurlijk het 
belangrijkste.’’ 

JAJ Smit Handelsonderneming is 
gevestigd aan de Zadelmaker 7 
in Stadskanaal. Telefoon: 06-364 
462 46. Zie ook de website www.
jajsmit.nl. (RegioMagazine/Vincent 
Muskee)
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In samenwerking met Team Wens Marathon en Damkat Oliebollen
Opbrengst  oliebollenactie eetcafé De Leeuw 
Wedde voor Wensambulance Noord-Nederland
WEDDE - De opbrengst van de jaarlijkse oliebollenactie van eetcafé De 
Leeuw in Wedde gaat dit jaar naar Wensambulance Noord-Nederland. 
De Wedder horecagelegenheid werkt hierbij samen met Team Wens 
Marathon en Damkat Oliebollen Groningen. Iedereen kan bij De Leeuw 
oliebollen met of zonder krenten, appelflappen en appelbeignets be-
stellen. Eenderde deel van de opbrengst gaat via Team Wens Marathon 
naar het goede doel.

Uitbaatster Diane Wezeman bracht 
onlangs samen met coördinator 
Johannes Houwen van Team Wens 
Marathon een bezoek aan haar 
oliebollenleverancier Damkat in 
Groningen. “Damkat is elk jaar 
tijdens de Lichtweek een week 
lang in Wedde te vinden. Ook bakt 
dit bedrijf elk jaar de oliebollen 
met en zonder krenten, appelflap-
pen en appelbeignets voor onze 
verkoop bij de jaarwisseling”, 
vertelt zij. “Samen zijn wij tot een 
prachtige opzet gekomen. Mede 
dankzij een geweldig mooie geste 
van Damkat gaat van elke euro 
opbrengst 33,3 cent naar de Wen-
sambulance”, gaat zij verder. 
 
Team Wens Marathon
Eetcafé De Leeuw is sponsor van 
het eerste uur van Team Wens 
Marathon. Deze hardloop- en 
wandelorganisatie zet zich in voor 
Wensambulance Noord-Nederland, 
onder meer met een gesponsord 
loopteam en de organisatie van 
activiteiten zoals een bijna jaarlijks 
wandel- en hardloopevenement: 
“Volgend jaar is er weer een eve-
nement, dit jaar helaas niet. Toch 

wilde ik graag een mooie activiteit 
houden voor dit prachtige goede 
doel.” 
 
Wensambulance  
Noord-Nederland
Coördinator Johannes Houwen van 
Team Wens Marathon is bijzonder 
blij met de actie van eetcafé De 
Leeuw: “Wij zetten ons in om zo 
veel mogelijk geld voor Wensam-
bulance Noord-Nederland in te 
zamelen. Dat doen wij door in 
een gesponsord shirt te lopen, 
door persoonlijke sponsoring voor 
bijvoorbeeld marathons, maar ook 
door omlijstende activiteiten te 
organiseren. Zo zamelen wij tot 
eind volgend jaar bierdoppen en 
andere kroonkurken in voor dit 
goede doel. Inmiddels hebben wij 
twintig inzamelpunten van Emmen 
tot Delfzijl. Hierbij werken we sa-
men met Strockmeijer Container-
verhuur in Alteveer, die belange-
loos de inzameling regelt. Zo komt 
elke cent die wij inzamelen ook 
daadwerkelijk ten goede aan de 
Wensambulance, er blijft niks aan 
de strijkstok hangen.”
 

Vrijwilligers
Bij de uitvoering van de oliebol-
lenactie krijgt het team van eet-
café De Leeuw hulp van de vrijwil-
ligers van Team Wens Marathon. Zo 
worden er in Wedde, Vriescheloo, 
Blijham, Wedderveer, Bellingwolde 

en Vlagtwedde huis-aan-huis 
bestelformulieren verspreid. Wie 
geen bestelformulier in de bus 
krijgt, maar toch wil bestellen, kan 
dit doen via de Facebookpagina 
van eetcafé De Leeuw of tijdens 
openingstijden telefonisch

via (0597) 522 295. Bestellen kan 
tot 28 december 22.00 uur. De 
bestelde oliebollen zijn af te halen 
bij eetcafé De Leeuw op oudjaars-
dag dinsdag 31 december van 
11.00 tot 14.00 uur.

Diane Wezeman van eetcafé De Leeuw en Johannes Houwen van Team Wens Marathon
(Foto: Jan Johan ten Have).
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